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30303030 个心理暗示和 19191919 个感官诱导语句

30 个心理暗示语句

你可以跟你的的客户说一些模糊的话，适合任何人。这会使他们感到你确实了解

他们，可以创造信任，亲和跟信任，这使你看起来几乎是通灵的人！

01、我感到你……

02、我感受到你正……

03、我知道你……

04、我正看到你……

05、我感受到你……

06、我看到你的将来……

07、我看见你……

08、我看到你的过去……

09、你在这个画面……

10、现在你……

11、我了解你……

12、我可以听到你……

13、你可能感到……

14、我能看到你……
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15、你可能看到……

16、你的过去……

17、你的未来……

18、现在……

19、回忆你……的时候

20、你不时的感觉到

21、记住当……的时候

22、你正坐在椅子上

23、你正看着我

24、你正顺畅地呼吸

25、你可以开始放松

26、我不知道你是否想继续看着地面，或者你愿意看着我

27、你想调整一个更舒服的姿势

28、既然……何不……

29、你想现在听还是晚点儿再听？

30、你越来越……
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19 个感官诱导语句

感官诱导器是你或其他人曾经看过，听过，尝过，闻过，或者甚至感受到过的。

你可以使用确切的资源或用一个普通的名字像书，电视，他，她，专家，等等。

这会让你的销售增加可信度，因为这不是你一个人的感觉。客户很愿意相信这个。

01、我在一份（资料）上读到……

02、我在一份资料上看过……

03、我在资料上听到……

04、我从……听说……

05、（某人）听说……

06、（某人）看到……

07、（某人）感觉到……

08、（某人）告诉我……

09、（某人）说……

10、（某人）说它尝起来像……

11、（某人）说它听起来像……

12、（某人）说他看起来像……

13、（某人）表达……

14、（某人）认为……

15、（某人）已经被证明

16、测试显示……
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17、研究显示……

18、调查显示……

19、（某机构）规定……
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