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题目：  《给人送钱，到底是亏了还是赚了？》

以下内容，不适合总认为吃亏的人看：

首先，大家需要清晰的是，任何人他花钱购买一个商 

品，他都是怀有一定的目的。

肯定是为了某种需求，或者是为了达到某种利益，而 

最终完成付款。

从商品交易的角度来说，他给别人送钱，别人给他提 

供商品，他不吃亏。

为什么有些人会觉着自己亏呢，因为他投入 10 块钱 

的成本，就想获得 10000 块钱的回报。



如果这个时候没有获得超值的回报，他就会说，这个 

东西买亏了。



相反，如果他花 10 块钱的成本，买来了价值 100 块 

钱的商品，他就会后悔自己没有再多买几个，再多占 

一点便宜。

我拿进我的付费社群，给大家举个例子，理性客观分 

析一下，孰赚孰亏。

目前，我的写作群 12 个人，VIP 群 21 人，我打算两 

个群各收满 50 人，就立刻停止收人了。

群里每进一位朋友，我都会分享些干货。

所以说，早加入早受益，越早加入的人权重越大，分 

量越足。

你看到一个大佬开通付费社群的时候，你去支持一下， 

果断交钱就行了，他是很感激的，你问啥他说啥。

尤其是前期，他还没做起来的时候，你去加入了，大 

佬会给你吐露更多的秘密。



当然了，现在大家在群里问什么，我也得如数相告。

把人收进群，和这次写付费文章是类似的，你需要投 

入巨大的精力和时间去打磨文章，去为别人服务。

不然，大家一看你付费的干货不干，你群聊的东西不 

好，那么他们就不和你玩儿了。

所以，收钱的人必须得把付费的人伺候好。

大家看到，不少公众号的文章里面有铺天盖地的广告， 

五颜六色的课程，各种诱导链接。

号主知道这样发会打扰到读者，也会伤粉丝，可为什 

么号主还是要发呢？

因为，广告主给了他钱，收钱的号主必须按照广告主 

的指示，用甲方提前准备好的文案去推送文章。

其实，有些情况他也是不愿意发的，只不过别人给了 

钱，你收了，那就得办事。



同理，别人给我交钱，就相当于变相的在索要服务， 

我也得为别人提供服务。

大家花钱，或者是用钱让身边的人给自己办事，其本 

质上，也是用金钱去奴役他人的一种方式。

最后，再给大家分享一个，非常厉害的思维点：

求人办事，不管这个事成不成，先送钱。

这样做，可以让你在诚意上压倒对方，心理上，你已 

经胜一筹了。

并且这还能让他感觉到，为你办事，他能收益，毕竟 

有好处，谁不想捞钱。

所以说，你想要请求某个人办事，而且这个事还非常 

的关键，非办不可。

那么，你先发送一个红包出去，或者转个账，能够看 

到金额的那种。



不要发一块两块或者是几分钱，你送出去之后，再发 

出你的需求。他就会感觉你特别的懂事。

而且他也会特别的开心，对你好感十足，夸你这个人 

很地道、接地气、实在，靠得住。

大家可以换位思考一下，理解一下对方的处境和心情。

如果有 100 个陌生人在求他办事，其中 99 个人，都  

在谈感情，恩情，哥们，兄弟，义气之类的“高大上” 

词汇。

一连发了好几条消息，还不停的大哥大哥的叫，给他 

又是发短信，又是打电话，非常的招人烦。

而你废话不多，直接给对方转过去八百元钱，留言道： 

我请您喝个茶，顺便麻烦您帮忙办个 XX 事。

那么，在这 100 个人之中，如果你是他，你会把那唯 

一的一份名额留给谁呢？
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