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主题：《知乎小白前期如何涨粉？》

小白，顾名思义，也就是新手，菜鸟，在任何一个领

域，基本都是交学费的角色。

以下内容，仅对知乎小白有帮助，如果你已经是知乎

大 V，获得了上万个粉丝，那么你就不需要再看了，

我说的这些你都懂，你我都认为是皮毛。

但是呢，如果你的粉丝数还在个位数，十位数，百位

数，那么，你可以好好反思一下，你究竟是哪些地方

出现了问题。

当然，我的这些实操方法和技巧肯定有几百条，非常

非常多，我今天在此列出三条 99％小白都会踩的坑，

如果你是个小白，那么一定要看一下。

不过，我不会免费开口，你需要付出代价，付出了代



 

价你才会珍惜，我的这段心血才没有白费。

所以，设置付费阅读门槛六元，大 V 就不要再看了。

第一条，永远不要回答关注为个位数的问题。

我的知乎名字叫情小韵，大家可以搜索看一下，现在

已经涨到了一万一千多个粉丝，全部是真实数据，没

有掺任何水分。

我回答的问题，有八百多个，但是，其中只有几十个

问题给我带来了上千粉丝，其他的回答大部分做的都

是无用功，原因在哪儿呢？

很简单，就是因为我前期回答了大量关注极低的问题，

曝光根本不够。

这种状态，我大概持续了半年，回答了非常非常多的

问题，但是赞同人数极少，粉丝也不见上涨。

后来我发现，我回答的那些问题都是别人邀请我的，

关注人数最多五六十。



 

然后，我就把谁可以邀请我回答问题这个功能给关了，

以后再也没有人来邀请我回答问题，我回答的问题都

是自己找的。

找这些问题有两个标准，要么关注人数千、数万人以

上，要么关注人数几百个，但这个领域要非常的精准，

除此之外，任何问题都不要去回答。

你如果非要去回答低关注的问题，你自认为你很有潜

力，文笔非常好，那么大概会有两种情况。

第一种情况是，你这种回答根本没有起来，阅读连 100

都没有达到。

另一种情况是着，你写了很长时间，没有获得正反馈，

粉丝不涨，收不到钱，还有人骂，你就再也坚持不下

去了。

所以说，永远不要去做低价值的事情，要让你的每一

个动作都值钱。



 

下面还有两条更冷血的思维，比第一条重要 1 万倍，

想听的读者，可以付费阅读，如果你能做到以下 2 点，

那么，你和绝大多数知乎用户都不属于同一个物种了。

第二条，永远不要轻易给别人点赞，收藏也不行，因

为收藏即埋葬。

所有的平台，都倡导阳光，绿色，和谐，友善，但如

果你真的这样做了，那么你放心，你肯定会穷的很安

稳。

我们知道，在直播间你进入直播间的那一刻，系统就

会提示禁止抽烟，酗酒，裸露上衣，搔首弄姿，禁止

传导不良的价值取向。

但是呢，你会发现大部分的直播间，尤其是闲聊的直

播间，不聊骚，不聊隐私问题，人气根本上不来。

所以说，你要懂得平台倡导大家友善绿色，这是表面，

本质是搞起来直播间的人气，让沙雕观众给主播打赏，

然后平台抽取费用，自己敛财。



 

同理，知乎平台倡导你给答主点赞、收藏、喜欢、关

注，它们的意义何在，你要看透本质，平台这么做的

意图何在？

很简单，答主回答问题，如果他获得不了正反馈，他

写了几百条，几千条问题，根本没有一个人点赞，点

关注。

那么，他就写不下去了，他写不下去，平台就没有内

容可以生产，因为平台本身不生产内容，平台通过答

主、读者、广告商赚钱。

平台和答主一起瓜分读者的金钱，比如 VIP 会员，付

费电子书，或者通过广告商投放广告，赚广告商的钱。

此时此刻，你的关注和点赞意义重大，一方面可以让

答主看到希望，继续写下去，另一方面，可以让这个

平台焕发出勃勃的生机。

所以说，在平台里你要给自己做好定位，你是要做点

赞的人，还是要做被点赞的人。



 

你是要做发出内容的人，还是要做接收内容的人。大

家可以仔细思考一下。

我们要引导别人给我们点赞，而不要轻易给别人点赞。

绝大部分人给别人点完赞之后，觉得答主说有道理，

以后就永远不会再看了。

所以说，我们点赞的动作，基本上属于废动作，毫无

意义，让别人给我们点赞，这样才有意义。

那么有人会说，点收藏和喜欢可以吗？

我想说，大部分人点击了收藏之后，就直接让这个回

答躲在收藏夹里吃灰了。

如果你收藏之后，不能把这条回答充分利用起来，或

者说，以后永远不会再翻看，那我劝你还是不要点了。

第三条，千万别玩互关，抖音，公众号最爱用这种方

式，但毫无意义。



 

在抖音平台，有些新用户在自己的昵称后面会加一个

括号，里面写的内容是，互关或者关注我必回。

在微信平台，很多人刚注册了微信公众号，为了开流

量主的功能，或者为了给自己盲目涨粉丝，他会加入

一些公众号的互粉群。

然后，用自己的微信小号去关注别人的公众号，再让

别人关注自己的公众号，统称为互关互粉，报团取暖，

已达到涨粉的目的。

我想说，这些人都是永远长不大的废物，无论他们年

纪多大，他们都属于垃圾朋友，垃圾伙伴，你直接把

他们过滤掉就可以。

一方面，这种操作在平台里面属于违规行为，平台查

出来之后，会直接给你封号处理；

另一方面，这些人不愿意花钱，也不愿意付出精力，

属于白嫖和索取鬼，他今天关注了你，明天会立刻取

关你。



 

另外，他们想通过捷径吸取粉丝，本身就不是长久之

计，不通过努力，也不通过生产优质内容去吸引读者，

最终会把自己的号玩的稀烂粉碎。

用自己的一份关注来换取别人的一份关注，属于乞讨

行为，大家都是乞丐，何来报团取暖。

一群弱爆的人互关，这样的关注毫无意义，这些人在

以后大概率会采取刷粉、作假、刷阅读的方式来接广

告赚钱。

但是呢，这些小白真的是太天真了，广告主那是这么

好忽悠的？

别人是一个公司，一个机构，你的号质量如何，阅读

水平如何，真正的粉丝有多少，段位如何，粘性如何，

人家是有专业的人员去分析。

可能在我这个号后台，关注的数万粉丝之中，就有很

多潜伏的寻找号主的人员，他们无时无刻都在判断我

的这个号质量如何。



 

你如果是的小白，不会生产内容，也没有粘性极强的

粉丝，你根本过不了广告主审核这一关的。

凭借他们专业的知识，和在互联网潜伏多年的经验，

去判断你这个账号的质量如何，一招就可以把你斩落

马下。

为什么我知道的这么清楚？

因为，我发现每次后台通过微信来加我的广告主，让

我接广告的人，他们都已经关注了我至少两三周以上，

有的甚至是几个月。

纯靠忽悠、作假，不凭借你内在的实力，你去盲目涨

粉吸粉，是走不了长远之路的。

这些内容，是只对付费读者可见的，或者在我付费群

里的朋友可以查看，所以，我会给大家说一些最直接、

最狠的真心话。

全文写到这儿，已经有两千五百多字了，最后，我再

写二百字，给大家总结一下这篇文章的三个要点。



 

第一个，不要去回答关注极少的问题，我们要寻找那

种高曝光的问题，这样可以让自己在互联网上炫技，

让更多的人看到我们，我们要勇敢的去展示。

第二个，不要轻易给别人点赞同和喜欢收藏，我们要

引导别人来给我们点，这样我们在平台才有意义。

第三个，远离那些互关，走捷径，脑子不清醒的人，

你如果想要赚钱，就不要让那群拖你下水的恶鬼接近

你的身。

你如果信了互关互粉，诚实守信，一起成长，几天裂

变数千个粉丝的鬼话，你会越来越穷，越来越没有粉

丝。
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