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题目《普通人，如何一步一步成为老板?》（付费阅读）

熟悉我的朋友都知道，我经常把人分类。

打工者，自由职业者，老板，企业家，投资人，都是一步一步攀登的。

 
当然了，我上面说的几个路径，几个阶段，只是适用于贫家孩子。

 
就是说，如果你是出于屌丝世家，父亲辈爷爷辈，都很贫穷，那么到自己这一代，

如果想要向上攀登，就只能从打工者一步步地向上爬。

 
但是呢，对于富二代，或者是出生贵族的人来说。上面的方法不适用。

 
因为，如果你的父母是企业家是投资人。或者你的家庭祖上都是做老板的，那么你

自然而然的，就会从自己的父母亲手中，接过这个企业。

 
他们从小就会培养你如何看人，如何去识别这个社会，识透人性，驾驭、管理人员

等等这些绝招，这些，你爸爸都会手把手的教给你。

 
当你成长起来了之后，自然而然的就成为了老板，可以管控许多人。

 
当然，如果你不愿意做老板，也可以凭借自己的兴趣爱好，去发展一下自己真正热

爱的事业都可以，因为你的父辈已经给你提供了足够优质的平台，高度已经相当高

了。

 
那么，你是可以直接从第三层，或者是第四层往上爬的，不需要经过底层一步步的

跌倒，摸爬滚打。

 
下面，我简单说一下普通人，平凡人，如何从屌丝逆袭为老板。

首先要声明的是，这个逆袭，不是指一夜暴富，也不是买张彩票中了几百万。

 
而是说，你踏踏实实的，靠自己的能力和实力，去一刀一刀，一步一个脚印，真刀

真枪干出来的钱，挣出来的钱。

 
这样，你才可以配得上称之为老板，不然只能称为暴发户。

 
我拿找对象举个例子，线上线下同理。看图：
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里面都是微信/QQ号，一元拿一个/一元留一个，你想脱单吗？月老办事处。

 
这两张图片，意思是，每个箱子里面都有QQ号或微信号，分为两个箱子，一个里

面是男性的，一个是女性的。

 
你如果想要拿一个的话，一元钱，你往里面放一个，也是一元钱。就是脱单的生意

。

 
实际上就是搞活流量，收敛钱财，如果你能够做的很好的话，并且能吸引很多的人

，那么将来，你就可能成为老板。

 
那么，究竟底层普通人，平凡人，尤其是打工者，是怎么样跃升为老板的呢？

 
今天把下面三个步骤详细给大家分析，想要成为老板的朋友一定不要错过

只展现10%，不分享真正的干货，想看剩下的部分，可以文末加入我的付费社群。

 
加入我的任一群聊之后，就可以看到所有的付费文章。

 
我下面列举三个点，每一个点，都是极其的重要，是逐渐递进的。

 
温馨提示：如果你其中的任何一点做不到，那么就千万不要做老板。

 
①与底层决裂。首先，你一定要明白，如果你不再打算做一个安安分分的打工者

，不想出卖自己的时间，精力，来换取钱财的话。

 
那么无论是你的思维方式，还是做事习惯，都与普通大众完完全全，彻彻底底的不

同。

 
你如果想向上攀登，那么你必须要抛弃他们，也就是与底层彻底的决裂。

 
如果你做不到这一点，那么你千万不要去创业，也不要去当老板。

 
因为，那些优秀的创业者，成功的大老板，表面上看着和和气气，而实际上，他们

的个性和内心都冰冷如雪。

 
特别的坚定，果敢和坚毅，这是普通的打工者不具备的素质。

 
同理，如果你在一个公司里，看到老板和员工和和气气的。

 
那也只是表面，他的思维方式以及认知理念和大众是有极大的不同，甚至可以说是

截然相反的。

 



就像昨天VIP群里的，有个好友私信我，说那些富人们平时看电影听歌吗？

我就说了，他们看电影听歌的话，肯定是以收割者，营销者的思维去看的。

 
根本不会沉浸到里面，所谓的高分电影，以及火爆歌曲，都是大众参与评论的，他

们不会参与评论。

 
如果他们参与评论了，都是老板的思维，都是顶尖的，犀利的思维，都是扎底层大

众心的。

 
那么，大家肯定会全面的去攻击去抨击他，骂他冷血，因为大家不允许听到实话。

 
所以，我这个号就显得比较小，只有几十个，几百个阅读。

 
说到这里，我提一下，前两天有一个朋友私信我，说他帮我去推号了，找了一个有

16000个粉丝的号主，他的平时阅读量有1000加。

 
然后我就说，你不要帮我推了，我这号是没有人认可的，而且普通推广很难有效果

。

 
但推也就推了，后来我发现只引流过来了20几个粉丝。

 
其实，我这个号也没想过要去推广，或者是做大，搞到10w+。
 
我只追求质量，如果以后真的成为10w+的爆款大号，那么，一定是我说了一些取

悦大众的话。

如果我再写现在这样风格的文章，那么就离死不远了。

 
也有不少人问过我，你真的没想过做10w+吗？或者是打造爆款文章，这样的话可

以接好多广告，赚很多很多钱。

 
我就说了，确实不想，因为如果你的阅读量是10万加的话，说明你的粉丝应该至少

是百万加。

 
有这么多人去看你的公众号，翻开你的文章，你肯定要说取悦大众的话，但是呢，

这样我就会很不开心。

 
所以，这是第一点，思维必须提上去。

 
大家一定要清楚，如果你不能与底层的思维方式与行为习惯决裂，那么你就不可能

获得这个世界上较多的钱财。

 



也不会体验到老板和顶层富人的思维，享受不到幸福，只能在最底层的垃圾圈子里

面生存，斗争，抢食吃。

 
下面是第二点，这个比第一点更加的残酷，难做到。

 
②先付出代价。做到老板这个位置的人都知道，你要想和别人平等的沟通交流，

如果你身价达不到的话，那么你一定要给对方先付出金钱。

 
或者是提供超值的价值，尤其对方层次比你高，你才能和他们平等的对话。

 
否则，他们是不会搭理你的，就算你把语言描述出花来，他也不会回复你一个字。

 
因为你没有先付出，没有提供价值，那么他永远都不会搭理你。

这个世界上有三种人，第一种是老板这种，先付出的人，第二种是等价交换的聪明

人，第三种是只会索取的恶鬼，以及网络乞丐。

 
为什么我说要一定先付出代价呢？并不是说你要把心掏出来给别人吃，去当下贱的

人。

 
而是说，你如果想要获得资源，或者想知道更有价值的信息的话，一定要掏出金钱

来让对方看到你的诚意。

 
那么，他就会诚诚恳恳的把自己知道的一切都教给你。

 
这样你的财路更畅通，渠道更广泛，你粉丝更多，客户更多，你也能赚到更多的钱

。

 
比如，还拿上面那个找对象的项目举例子，如果你是在线下的话，你想知道在哪一

个街道，哪一个路口客流量比较多。

 
你需要单身的青年男女，那么你就在那个位置去放你的月老办事处。

 
给你交一元钱的人，是你潜在客户的人，也会相对更多。

 
你如果想要获得这个信息，你一定要给当地的大佬，或者在这个行业摸爬滚打了很

多年的前辈，为他们交些钱，他们才会告诉你。

 
包括如果你做大了以后，有晚生后辈向你请教，他也是需要先付出金钱的。

 
线上交流同理，其他行业也同理。

 



如果你在创业，当老板的过程当中，从来不肯花一分冤枉钱，不肯交一块钱的学费

，那么，你就永远不可能做成大老板。

那些赚到钱的老板，他如果赚了1万块，那么他肯定交了超过1万块钱的学费。

 
当然，他的收获，也会是大于10倍的1万，甚至是100倍的1万。

 
最后一点有些玄，如果听得懂，那么恭喜你，你会成为一个优秀的老板。

 
如果你感觉很模糊，那么你可能就与老板无缘了，领悟多少，看你了。

 
③只相信自己。在每一个风口浪尖，正策导向出来的时候，你要有果断，敏锐且

准确的判断力。

 
在这个时候，你的身边会有无数的人给你提建议，给你提意见。

 
有的说要这样做，有的说那样做，七嘴八舌，说什么的都有。

 
但是，无论他们的意见和建议有精彩，有多么的拍手叫绝。你也只能相信自己，最

后做决策的，始终是老板自己。

 
招员工选助理的时候，没人给你指导，你只能靠自己的观察和判断力，看他是不是

合适的人选。

 
扩大团队发工资的时候，没人给你指导，你只能凭借自己的经验，给他们发合适的

薪水。

 
并且，要让他们有足够喘息的机会，强大的积极性和动力去为公司办事。当然，公

司的现金流也得保障。

 
团队快要垮台的时候，没人给你指导，你只能相信自己。为几十个员工指路。这条

道路，你只能相信自己，究竟该何去何从。

再大的挫折，站在更高的空间来看，就成了小事。站在更长远的时间来看，也成了

小事。

 
如果你没有上面那些的格局和魄力，还是不要做老板了。我上面说的那三个点，也

只是皮毛，连真正做到老板的1%都不到。

 
还有引流，做内容，搞营销，激励团队，团建文化，分钱分红，等等一系列的问题

。三天三夜也说不完。

 
想听我分享更多，和我交流，点击左下角 阅读原文

http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=Mzg3Mzc1MDIyMw==&mid=2247483666&idx=1&sn=aa59117131edbde70006a3ff5c500537&chksm=ceda0ab2f9ad83a4046e2423d72719ca90d75dfcec0ee55f4552ee2948a5abb265bd64820732&scene=21#wechat_redirect


 
如果您只想搞写作，可以加入我的写作群。若还有其他需求，可以直接加入我的VI
P群。

 
来自公众号：重启你的大脑


