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主题：《如何写出，犀利透彻的高赞原创回答？

》

知乎上，有好几万人关注的问题，你如果回答的走心，

那么很可能会获得几千甚至是几万个高赞。

比如“人生在世，有哪些道理或者观念越早知道越

好？”、“分享一下你最近喜欢的文案可以吗？”、

“目前为止，你总结出的最大人生经验是什么？”。

我在重启你的大脑这个公众号写过

几条，大家可以看下：

讨厌一个人，是这世上最贵的消费

有什么现实中不愿承认，但确实存在的道理？

这些都经过市场检验的，有的有几千个赞，有的有一



 

万多个收藏，总之呢，这些走心的犀利透彻的回答，

都能够触动人心，牵动一部分人的情绪。

然后，他们会给你点赞，关注，成为你的粉丝，接下

来，你可以把他们营销变现。

那么，如何才能写出这种犀利透彻的原创回答，而且

还不会被判违规呢？

我之前在付费群里，碎片化的也讲过，但今天我想系

统的总结一下，我这种道理类的回答究竟是如何作答

的。

小提示：道理类问题，是指你有哪些人生经验，对我

有什么忠告，也就是提建议之类的问题。

回答类问题，就是你针对某一件事，某一个具体的点，

展开深入的剖析，比如，有一个很逗比的男朋友，是

什么体验？你见过最牛的人长什么样？

这是我个人的分类，我把知乎上的所有问题，都归结

为这两个方面了。



 

你去知乎上扫描一下，所有的问题都可以把它们分为

这两类，基本上没有例外。

下面，我给大家剖析一下道理类的问题怎么回答，也

就是列出 1234 条这样的建议，或者说是经验。

每个人都能找出来好几条，那么，是否是原创，这个

就是致命的要点了，原创的东西才有杀伤力。

需要注意的是，今天的内容不适合已经会搞原创的人

看，因为你已经有原创的能力了，我教你没有意义。

但是呢，你如果还没有获得高赞，既不犀利，也不透

彻，那么你可以看一下。

接下来的付费内容，我会重点讲一下，作为小白，或

者没写过高赞的人，你该如何做到高赞、犀利、透彻、

原创、有杀伤力：

高赞：所谓高赞，也就是高度赞同，极度认可。你要

明白，在互联网上发声，肯定不能两边讨好，或者让



 

所有人都开心，你要做的是，让一部分人不开心，让

一部分人极度开心。

这样，你才能调动那部分开心的人，认可你的人，追

随你的人，给你点赞，买单，拿钱支持你。

所以，高赞的逻辑你要明白，就是不要讨好所有人，

杜绝当老好人，拒绝中庸之道，你要学习的是偏激之

法，意见领袖之法。

有人说，我可以两边都不得罪，把正话和反话都说尽

了，黑脸红脸都做到位，这样可以吗？

我想说，不是不可以，你只要是百万粉丝大 V，非常

有影响力，那么你怎么说都对。

但如果你是个小白，才有几百几千个粉丝，那，你就

别低调，先做起来再说。

这也就是说，为什么我说这些付费的内容不适合大 V，
和我同等级的人看了。



 

因为他们的影响已经非常大了，他们和我都能够掌控

各种局面，而你如果是个小白，你要先有做意见领袖

的勇气，调走一部分人的情绪，之后才考虑全面兼顾。

很多小白就是不敢当精神导师，所以一直没有做起来，

唯唯诺诺，不瘟不火。

其实，我给大家说句真心话，那些高赞的百万大 V，
他们也不一定是全面兼顾，你去看他们写的东西，很

多都是偏激的，没法看的。

犀利透彻：比较扎心的是，要想做到犀利透彻，要么

你有足够深痛的经历，要么你身边有足够牛掰的人。

你经历过社会的毒打，遇过一些坎坷和折磨，当你回

过头来看一些人和事的时候，你就可以看着特别的透

彻。

还有那些牛掰的人，做出成果的人，赚到钱的人，他

现在有了成果，站在了那个位置，那么，他看他位置

以下的人也会非常透彻和清醒。



 

说到这里，有人就有疑惑了，那你这么说的话，我不

是无法成为犀利透彻的人了吗，我一个小白，该如何

在互联网上吸引粉丝，建立影响力呢？

我想说，很简单，你去尝试收钱就可以了，在收钱的

过程中，你会遇到各种各样的人群和客户。

那个时候，你能够见证人性的高尚和卑劣，还有一些

灰暗面和光辉面。

此时的你，就会变得非常透彻，所以说，犀利透彻的

路途上，你是一定要和钱打交道，和人性打交道的。

在互联网上，更是如此，你一定要舍弃一切不能带来

钱的动作，或者和钱不挂钩的动作，如果你不舍弃，

你会越来越不犀利。

需要注意的是，我所说的犀利，主要指的是思维上的

犀利，大脑上的犀利，并不是说看你的文笔是否犀利，

刺激人。

如果你是写情感文和鸡汤文的，那么你的文笔肯定不



 

能犀利，因为你的粉丝，用户群体，根本不是看犀利

文章的人啊。

但是，你有一个清醒犀利的大脑，一个犀利的思维，

你同样可以写出温文尔雅的文章。

并不是说，你的文章必须是犀利的，言辞是激烈的，

而是说，大脑是否非常清醒，有没有直击灵魂，看透

本质。

另外，我给大家说个真相，那些写鸡汤情感文的作者，

流量操盘手，他们的大脑都是非常犀利的，你不要以

为他们都是恋爱的和傻白甜，有些情感大 V 比犀利思

维大 V 还透彻。

只不过，他们吃的是情感这碗饭，没有走犀利思维，

点透本质这条路，所以，他们要藏匿锋芒，隐藏真相。

原创：所谓原创，也就是原始创作者。只不过，我要

告诉大家，这个世界上除了大自然之外，没有任何人

是原始的创作者。



 

无论是我，还是某个大 V，无论是播视频的，读录音

的，还是写文章的，他们的思想和灵感来源，一定是

来自于先人的金句总结和自己人生感悟。

这个世界上，没有谁是彻彻底底的，百分之百原创。

所以说，在我们自己的创作领域，你找到你要模仿的

那个大 V，可以学习的前辈，融入自己的生活感悟和

经验，那么，你写出来的文章，录出来的视频，都是

自己的原创。

上文我说到了，如何写原创的知乎道理类回答的问题，

我给大家分享我的 3 个方法。

第一个，改编整合已经获得高赞的回答，注意，不要

百分之百的搬运，复制，系统检测出来或有人举报，

它会给你判违规的。

前期你没有起来，可以这么做，但后期一旦有一点人

气，你就一定要融入自己的理解。哪怕是颠倒一下顺

序，替换一两个字词也比直接复制过来好。



 

不是说不能复制，而是说，搬运别人的东西，会感觉

这个东西不是自己的，能量不足，浑身不自在。

第二个，在你所要创作的领域里去找那些发声的人，

而且有很多人支持的优质评论。

要知道，每一个高赞道理类的问题之下，都会有各种

社会经历，情感经历的人，他在讲自己的故事。

如果他讲的故事，能够触动你，或者和你的创作领域

有交集的话，那么，你把它摘取过来就能用，这个故

事你把它创造出来，复述一下即可，这一定是你 100%

的原创。

比较有意思的是，你去测试一下，你就会发现，当你

复述这个故事的时候，肯定不是以他的表述方式去写

的。

因为我们有自己大脑，有自己的思维，当你创作出这

个东西的时候，你就知道了，这确实是你自己的产品，

而且浑然天成。



 

第三个，找到能和你产生思维火花，让你爆发出灵感

的那些人或事。

举个例子，我的付费社群里面的群友提问，他们和我

交流，这都能让我产生灵感，让我碰撞出思维的火花。

那么此时，我就想写一篇文章来解读一下这个事情，

你说这个时候我写两三千字，那不是轻轻松松的吗，

用不着费半天的精力去冥思苦想。

如果你找到了一群能让你事业有成，给你能量加持的

那部分人，那么，你要让这份灵感源泉源源不断的为

你的大脑贡献出汩汩清泉，不要轻易让它中断。

如果你给它赋予能量，它会不停的给你贡献出原创的

素材，以及灵感。

最后一个，杀伤力，什么是杀伤力？能收到钱的文案

就有杀伤力，收的钱越多，杀伤力越大。

无论是犀利文还是情感文，谁招来的粉丝越多，谁收

钱越狠，那么这篇文章、这个视频杀伤力就堪比武器。



 

如果普通的文章是棍棒，那么能收钱的文章就是刀枪

剑戟，甚至是炮弹。

只要你能掌握我前面说的那些思维，并且执行力提上

去，努力去做，根据市场的反馈不断的调整，那么，

你也会在互联网上吸引一大批粉丝、信徒。

最后，我再给大家分享一条干货，那些道理类的知乎

高赞，如何能撬动别人的情绪？

其实，就是在读者从第一句读到最后一句的时候，感

觉到中间非常的顺畅，能说到他的心坎儿里，颠覆他

的思维。

此时，这个道理类的回答就能获得高赞，那如何才能

获得这些高赞呢？你回头把我上面写的那几个思维，

好好琢磨一下。

道理类和回答类的回答模式不同，但他们背后的思维

本质是共同的，万变不离其宗。
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