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前段时间，我跟大家说过，有个 VIP群里的群友自从关注我

公众号、加入我的社群以来，已经赚到了十几万。

上次他给我发 1000块红包，我没有领，我说，这是你靠自

己能力赚到的，无功不受禄，我不能拿。

前几天，他又在微信上面问我:“三哥，为了赚这份钱，我已

经几个月没和朋友见面了，也挺不容易的，那么接下来我该

怎么办呢？继续按照原来的模式收钱吗？”。

嗯，这确实是个很普遍的问题，这是一个坎，对于很多人来

说，都摸不着头脑，不知道怎么迈过去，怎么突破自己的收

入，让收入上升一个台阶，今天我就来说说这个问题。

现金流四象限，四种角色“打工人，自由职业者，老板，投

资人”。

能独立收钱，积累到第一桶金，赚到十几万，就说明他已经



有独立收钱的能力了，就说明他已经介于打工人和自由职业

者之间了。

他现在还在做本职工作（体制内），然后又靠兼职赚钱，而

且每个月比本职赚的还多的多。

那么此时，继续在体制内待下去意义已经不大了，但是，如

果你自己做副业赚的还没本职多，那你就先不要考虑出来。

起码等到你自己独立收的钱达到本职工作三倍以上再说。

赚了十几万，说实话，我觉得，赚再多钱，如果不懂的怎么

花这个钱，拿着这十几万也是浪费了，赚了也是白赚，帮别

人赚的。

比如，大多数人一赚到钱就拿去消遣、拿去玩乐了，这样的

人一辈子都会很穷。

为什么呢？

因为，如果一赚到钱，就拿去满足自己的欲望，去消遣，会

发生什么事呢？



工作，赚钱，消遣，没钱，工作，赚钱，消遣，然后一直循

环往复，永不停止。

结果就是，直到死的那一刻，你也一样要去工作，没办法停

下来，因为，停下来你就没饭吃了，就得饿死。

这样的人是可悲的，他们看不到这个死循环，一辈子都不知

道，他们处在一个永无止境的老鼠赛跑的怪圈里。

这就是底层穷人的悲哀，视野太低，看不清自己的处境，又

不愿意花钱和高人发生链接，只能一辈子穷的很安稳，一辈

子浑浑噩噩，然后把希望寄托在下一代身上，期待下一代人

带给自己美好生活。

但是呢，你会发现，他们又会完全把自己的下一代控制在手

心里，还会把自己的垃圾思想也全部灌输到下一代身上，丝

毫不让他们有自由。

我心说，你这是什么操作，我是真的有点看不懂，你又想让

孩子给你创造美好生活，你又不让他们自由成长，你这不是

打自己的脸吗？



然后呢？一般，孩子为了活命，就只能讨好父母，接受父母

的垃圾思想，然后长大了，和他们的父母一模一样，打工，

消遣，没钱，打工，消遣，然后还是死循环。

同样的，他们也觉得花钱学习不靠谱，只能靠自己闯，结果

呢？撞得头破血流，最后没办法，就只能学习中庸文化来安

慰自己:人生，就是应该清静无为，无欲无求，平凡才是最可

贵的。

然后，他们同样把希望寄托在下一代身上，然后重复同样的

模式。

如果你很听话，那么你父母现在的生活，就是你二十年之后

的生活，乃至一辈子的生活。

这句话杀伤力非常大，大家可以细品。

所以，我为什么说，穷人会一直是穷人，富人会一直是富人。

就是这个原因，穷人那些贫困的思想和卑劣的行为习惯都是

代代相传的。



最要命的是，他们还不愿意花钱结交高人，不相信花钱学习，

不相信价值回馈，这是最最致命的。

因为，普通人破圈，只有一种办法。

那就是花钱结交高人，别无他法，没有第二条路。

而为什么富人不主动去告诉这些穷人呢？

第一，富人不想跟穷人扯上什么关系，不想在低层次的人身

上浪费一秒钟时间，比如我。

第二，就算富人告诉穷人，你错了，你脑子里面的东西没一

句是对的。

此刻，有意思的事情来了，穷人就会破口大骂，骂那个富人

不是个东西，你懂什么啊，我这思想可是最先进的，你个土

鳖，闭嘴吧。

动底层人的观念，就相当于动他们的祖坟，他们会跟你拼命，

所以，我永远不给任何人免费说一句话，想要听我说真相，



只能给我交钱，没什么好说的，不交钱就滚蛋，没得商量。

费力不讨好的事情，只有傻 B才做，虽然我以前就是那个傻

B，但现在我成长了，清醒了。

这些穷鬼，一辈子一直在赚钱，但是，总感觉很疑惑，自己

明明一直在赚钱，怎么没存到什么钱呢？太奇怪了。

这就是大多数人一辈子的生活模式，被没钱的恐惧所支配着

去打工，然后又被欲望驱使着去消费，根本停不下来。

我知道，你看了，可能觉得有点害怕，因为，自己就是这样，

对吗？

其实大多数人，至少是 95%的人一辈子就都是这样的，因为，

他们没有自制力，不能控制自己的欲望，不能做到延迟满足，

所以，只能一辈子被欲望所吞噬，非常可悲。

那怎么办呢？

很简单，你赚到钱之后，不要去消费，再想你都要忍住，不

能陷入消费主义的圈套，不要和垃圾朋友大吃大喝，大肆花



钱消费，不要为所谓的“面子”买单，那是蠢货行为。

而是要想着拿这些钱去做提升自己，让自己更值钱、花钱体

验更美好的东西，让自己有向上走的欲望，花钱链接高人大

佬，让他们带领你进入一个新世界。

多花钱学习、多花钱价值回馈，然后多开辟几个收入管道，

把钱转化成能量伴随在自己身边，这些都是能给你带来实质

性提升的东西，远比那些大吃大喝要有意义的多。

然后，慢慢地当你的收入提上来了以后，你会发现，自己就

不用非得去工作了，你的时间已经自由了，就可以去做更有

意义的事情了，就可以带着家人去环球旅游了，这就是财富

自由。

其实说实话，绝对的财富自由，根本没必要，而且普通人根

本也不可能达到，我只能说，我们普通人完全是可以做到相

对财富自由的，想买什么的时候就买，想花钱的时候就花。

我对生活的要求就是，时间绝对自由，每一秒都必须是我的，

财富相对自由，只要能满足我和我的家人开销和娱乐，有充

足的钱去环球旅游，再多出那么一点就行了，不需要太多，



钱太多也不见得能有多幸福。

钱，这个东西，其实是最不值钱的，一张一百块的毛爷爷，

印钞机印出来，成本也就五毛钱左右。（我猜的）

所以，你想要靠攒钱过上好日子，简直就是白日做梦。

钱这个东西，是让你用来学习和开辟更多收入途径，赚更多

钱的，而不是你用来爱脸面的，千万不要因为看着别人都买

了豪车，你不好意思，怕别人看不起自己，你也买一辆，这

样的人真是个十足的蠢货，无可救药了。

当你有很多收入管道，不用那么辛苦，就能赚到很多钱以后，

你再去花钱，不是更好吗？不是更轻松吗？那不是更爽吗？

先花钱消遣和先花钱学习，后花钱消遣是有本质区别的，这

就决定了你这辈子的命运走向。

所以，当你赚到了钱，你需要做的有两方面:

第一，让自己的头脑越来越值钱。



第二，打造自己的赚钱机器。（优质资产）

什么叫优质资产呢？

就是那些不用你花太多时间精力就能有源源不断现金流的

东西。

比如，一线大城市的房产，你每个月只需要投入少量时间，

就能够收大量租金，这就是优质资产。

比如，我写公众号，每天只需要花一两个小时，每个月就能

赚几万块，这也叫优质资产。

而且一般来说，钱这个东西是不断贬值的，今天你的一万块，

到十年之后可能只能买今天一千块的东西了。

从改革开放到现在，活了几十年的人，肯定都非常清楚我在

说什么，我就不多说了。

所以，如果你赚了钱，能够独立收十几万，那么接下来有两

种选择，要么你就继续按照原来收钱的速度继续收钱，要么

就是上升一个台阶，让收钱的速度成指数级翻倍。



你能独立收钱，不管是 5000还是 50000，只要你能独立收

钱，你就叫赚到了第一桶金，那你就基本有了“自由职业者”

的属性，此刻你再想让收入有质的提升，就必须换一种思维

了。

所以，对于想要创业的人来说，手上有一些钱之后，最需要

做的就是打造自己的赚钱机器。（组建团队）

赚钱机器打造好之后，你每天只需要投入一两个小时，这个

赚钱系统，就会产生源源不断的现金流。

下面我说说操作要点，如果你听懂了，去做，去执行，去实

践，那么你很快就会从自由职业者跨越到创业者层级。

而对于还没有独立赚到第一桶金的朋友，请不要往下看，因

为你还处在“打工人”这一层级，你现在最需要做的就是去赚

到自己的第一桶金，去做到独立收钱，而不是盲目去投资，

去组建团队，阶层只能一步一步跨越。

1.学会分钱，组建团队。



多几个人赚钱肯定比一个人赚钱速度要快多了，而且效率要

更高。

很多人有一个思维误区，认为创业，组建团队，就非要租一

间办公室，打一个招聘广告，然后请一个会计师来。

其实不然，这些都不需要，现在完全可以实现线上办公，完

全可以把业务移到线上来，不必租办公室，不必花钱打广告，

你只需要能做到把钱分出去，那么就会有很多人愿意跟着你

干。

比如，如果你每个月兼职能赚到一万块，那么你就可以开始

试着在网上找几个合作伙伴跟你一起合作。

然后你把能够替代的工作都推给他们，然后你就可以专心去

找新的项目，专心打磨你的赚钱思维，营销思维。

然后把你赚的 70%的收入都分出去，自己拿 30%的收入，

看似你少赚了 7000块。

其实，过了半年你就会发现，你们团队的收入会直接达到几

十万，那么，你的月收入突破十万，也是自然而然的。



而且你也会非常轻松，这点是非常难得的，因为你大部分工

作都是合作伙伴完成的，你只需要“把握大方向”即可。

关于如何“把握大方向”，这个没人能教你，只能在实践里学

习，你不开始组建团队，你学再多，都是纸上谈兵，没有太

大作用。

另外，还有关于协调团队成员，维持团队秩序、鼓舞士气，

怎么让团队效率更高，这些也都是需要在实践中去学习的。

只要你敢把钱分出去，那么你不光会很轻松，你的收入也会

成指数级别上升，丝毫不夸张。

而且只要你带过一年的团队，那么你的整个人都会变的非常

宽容和包容，这点是非常宝贵的，比金钱还宝贵，创业、赚

钱就是最好的修行。

2.集思广益

组建团队，相比于你一个人赚钱，还有一个好处，那就是你



团队里的成员，都可以帮你出主意，为你提供各种方案和建

议，比你一个人坐在那里苦思冥想要轻松多了。

我今天赚钱的项目，很多就是我团队里的成员想出的法子，

一个人的精力、时间、智慧是有限的，但是五个人的智慧是

非常强大的，会直接把这个团队带上一个新台阶，赚钱也非

常容易。

可能你想不到的赚钱路子，就会有人能想的到，如果当初我

组建团队，赚到第一桶金的时候，就一直藏着掖着，总想吃

独食，不肯分钱招人，那么到现在我的收入可能不到现在的

十分之一，而且每天都累得要死。

3.学会找人

组建团队，挑选人格，其实没人能教你，一个老板有一个老

板的风格，我的建议是先从老同事、老同学里面找人，这样

大家沟通没有障碍，而且互相信任。

虽然我一直都在说，社交没有用，我没有朋友，我不需要朋

友，但其实我们团队里的几个人都是我认识了十年以上的老



朋友。

我觉得，能在一起赚钱，一起成长的才算是真朋友。

而那些整天跟你喝酒、吹牛的，只靠过去交情和感情说事的，

那都是假朋友，没有用，你困难的时候，他们会第一个把你

踹走，再也不管你。

综上所述，希望你看完我的这篇文章之后，你应该清楚，团

队才是就是我们最大的资产，是最高效的赚钱机器。

你如果是有独立赚钱能力的人，那就说明你已经是具有“自

由职业者”的属性了，那么你需要做的就是，组建团队，只

要你肯分钱，那么团队很快就会组建起来，你的收入也会直

线上升。

而对于管理，还是没有人能教你，读 MBA根本没用，人与

人之间根本都是不同的，不可能靠一种统一的死规则来管理

所有人，那不现实。

那怎么办呢？只能在实践中学习。



如果你能组建 3人的团队，那么你的收入就能翻 9倍，如果

你能组建 5人的团队，那么你的收入就能翻 25倍。

另外，最重要的就是，团队的生命力和抗压、抗风险能力都

非常顽强，可以同时运行很多个项目。

就算其中有几个项目死了，那其他的项目也够大家吃饭的了，

而且还可以继续开发其他的赚钱项目。

就算所有项目都死了，那我们团队还有这么多人，也会一起

想法子，一起迅速去找更多更赚钱的项目，而且很快就又可

以一起赚钱了，所以，组建团队，就是赚钱最高效的方法。
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