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最近 VIP 群里有好几位朋友，都在私

信问我，想知道有哪些靠谱的赚钱项

目推荐?

我之前说过，如果你是一个小白，还

是一个拿死工资的打工人，你就不要

想着去找什么线下的项目了。

一搞一个死，你什么内情都不了解，

又没有启创资金，竞争又这么激烈，

你不是无头苍蝇到处乱飞吗？最后



一定血本无归。

做事情，赚钱，最重要的是找到手感。

怎么找呢？

先从低成本，甚至零成本的项目着手。

也就是，先把注意力从线下转移到互

联网上。

在线下，不管你是开咖啡店，还是卖

衣服，还是卖手机电脑这些电子产品，

都很难再有机会。



而在线上，你是没有任何竞争对手的，

也没有同行，你完全可以发挥自己的

长处，找到适合自己的项目，大胆输

出，痛快收钱。

现在随便问一个大学生，可能都是在

做自媒体的，每天花点时间，谢谢文

章，拍拍视频，做起来一个月收入过

万，就跟玩一样。

在群里也有很多 00 后，就靠着在互

联网上搞点东西，在知乎上发点东西，

一天赚个四五百块钱，没那么难。

但互联网上，也需要找对项目，一定



要找上手快，迅速能拿到钱的那种。

我本来是不会回答这类问题的，因为

互联网

赚钱项目到处都是，有的需要有技术，

有的

需要投入金钱成本，有的是灰色产

业……

我个人也不好推荐。

所以，你想做什么，你能做什么，自

己去试错就行了。但是呢，我也非常

清楚，大部分人可能仅仅是想在业余

时间增加一些自己的收入，但是根本



没有头绪。

所以，我今天给大家推荐两个项目，

是我亲自参与或者经历过的(我既做

过买家又做过卖家)。

这两个项目都不需要投入太多金钱，

也不需

要消耗太多时间，不需要高学历，不

需要什

么技术，但是需要网感+细心。

什么是网感呢?

我拿闲鱼举例子，如果你在闲鱼卖过



一几件

物品，然后你对闲鱼就有了一个初步

的认识。

下一次你再想卖什么二手物品时，你

就会给它定一个非常合理的价格，你

也知道如何编辑文案来增加帖子曝

光量和吸引力。

然后你一发布商品，当天就会有十几

个人过

来砍价或者咨询。这就是一种“网感”。

再说知乎，如果你在知乎上写文章，

写回答，上过热门（点赞超过 2000），



你就会摸清楚，知乎上到底是什么群

体在看，到底他们喜欢看什么，怎么

调动他们的情绪为自己所用，如何上

热门，你就有了一个初步的认知了。

那么以后你在写每一篇文章的时候，

你就会知道，应该把最有争议的两句

放在开头，要是看起来有点傻逼就跟

好了，对错根本不重要，因为只有这

样，别人才能起情绪，然后进来教你

做人，你就又能上热门，这就是玩知

乎的网感。

其他各种互联网平台也都有各自的

网感。



那什么是细心呢?大家看我的公众号

文章，虽然偶尔有些错别字，但是整

体排版还是非常整齐的，基本不会出

现字体错乱、段落不整齐

的情况。如果你在公众号、微博、小

红书、闲鱼、朋友圈编辑文案时，也

总是非常整齐，很少有排版或者错别

字问题，那么你就基本达到这个要求

了。

下面我开始讲这两个项目。

看完之后，我知道一定会有人看完就

能直接实操收钱，而 80%的人只是看



个热闹，但是我相信这部分人看完之

后也一定会有所启发的。

这两个项目虽然赚不了什么大钱，但

是玩好

了之后，赚点零花钱还是绰绰有余的。

执行力差、喜欢囤积资料的朋友就不

要往下

阅读了，否则你看完之后也只是会收

藏起来，大概率不会去执行。

我上个月在闲鱼买了一个任天堂

Switch 游戏机(为了健身)。为什么选

择在闲鱼上购买呢?



因为我之前在闲鱼上卖过一个索尼

的 PS4 游戏机，我知道，很多卖游戏

机的玩家，都是没玩过多少次，当初

就是图个新鲜劲，所以玩几次就一直

吃灰了，整理柜子时才决定出手卖了。

游戏机我是从玩家手里买的，但是游

戏卡我是从贩子手里买的(大概是原

价的 5-7 折)。

如何识别玩家和贩子呢?怎么样买东

西才

不容易被坑呢?

很简单，我们需要看卖家的头像、芝



麻信用、

简介、好评率、注册时间、历史交易

记录。

如果对方用真人头像、芝麻信用极好、

简介

是 xx 大学毕业、好评率很高，最重

要的，对方的交易记录非常“真实”。

比如，对方一共卖出过 10 件商品，

有价值

1000元的衣服，价值2000元的鞋子，

价

值 500 元的二手冰箱，还有价值 200

元的婴儿车……



总之呢，ta 的历史交易记录比较杂，

而且里面有几个高价产品，那么这样

的人肯定不是贩子，而是真人。

反之，如果对方的历史交易记录都是

同样类型的商品(比如都是游戏机或

者游戏卡)，那么对方大概率是贩子。

而且在我眼里，贩子并不是贬义词。

贩子、中介的价值都很大，他们给出

的价格都是非常良心的，能节约我们

大量时间。

游戏机我之所以从玩家手里买，是因



为这个东西本身比较值钱，而且吃灰

的概率非常大，所以以 6 折的价格买

到 99 成新的机子，还是比较常见的

(我当年的 PS4 游戏机就是这样在闲

鱼上卖掉的)。

游戏卡我之所以选择从贩子手里-为

他那里什么游戏都有，非常全，而且

价格几乎是原价的 5-8 折。

经常玩这类游戏的朋友应该清楚，无

论是 PS4 游戏盘还是 Switch游戏卡，

即使是二手、三手的，也都是非常新

的，插拔的次数可能都不到 10 次。



尤其是那些 2021、2022 年新出的游

戏卡，从贩子手里买的话，不会有任

何问题。另外，这些贩子还提供回收

服务，你玩腻了可以再折旧卖给他。

类似于租赁。

我买了七八张游戏卡(一共价值一千

多块钱)，其中有 4 张我玩了几天就腻

了，就让他回购了，我一共损失不到

200 元。对于这种结果，我是非常满

意的。所以，我非常赞同贩子从中赚

钱。

所以，你也可以做闲鱼贩子。前提是，



你在某个行业、某个领域经验丰富，

而且也有过这种多次买卖二手货的

经历。

比如游戏机和游戏卡这个行业，其实

玩过的

都知道，什么游戏是经典(比如健身环

大冒

险和塞尔达传说)，今年又新出了什么

游戏。

好评如何。

像上面提到这个《健身环大冒险》，

是个体感游戏，正常也就三五百元，

但是 YQ 期间，一度涨到两千多元。



因为很多人有居家隔离或者办公的

需求，而这款游戏特别适合居家健身。

我买这款 Switch 游戏机时，卖家就

赠送了几款游戏给我，但是我不爱玩，

让我都卖给闲鱼上的游戏贩子了，也

小赚了一笔。

另外，闲鱼这个平台是自带流量的，

而且流量非常大。

举个例子，我把《塞尔达传说》这款

游戏以 260 元的价格挂上去，不到

10 秒钟，就有人拍下了，然后想跟我



砍价。我拒绝了之后，10 分钟之内又

有 3 个人过来咨询。最后被一个爽快

的人买走了。

总之呢，只要你手里的东西是“硬通

货”，而且定价合理，那么闲鱼上的

流量超级大。现在如果让我去做 PS

和 Switch 游戏卡的贩子，我肯定不

会亏的，至少肯定不会砸在我手里。

因为我了解“行情”。

所以，如果你也非常了解某个领域的

行情。

你也可以去闲鱼上做贩子和中介。



闲鱼跟淘宝的区别很大，闲鱼不需要

开店。不需要各种保证金和资质，而

且流量非常大。

我的劳力士手表就是在闲鱼上卖掉

的(因为我现在改戴AppleWatch了)。

我非常看好闲鱼，以后我再买机械表

的话，即使是几万元的交易，我也会

选择闲鱼，然后走云鱼工作室进行鉴

定，基本上万无一失。

另外，“闲鱼无货源”这个项目也有

很多人在宣传，你如果感兴趣，可以



用知乎和喜马拉雅FM这两个APP去

搜索“闲鱼无货源”

你会发现很多人在上面长篇大论讲

这件事。

这些人主要靠培训赚钱，大家可以学

习一下他们写文案、营销、培训、收

钱的整个流程。

至于闲鱼无货源到底能不能赚钱?我

是不看好的。但是，我的思维也有局

限性，说不定这件事能赚钱呢?你也

可以自己买份资料去试错。总之呢，

今天我想表达的是，在闲鱼上，做一



个你熟悉领域的中介和贩子，是一件

非常靠谱的事。而且，闲鱼这个平台

流量巨大。

前景非常好，我非常看好它。

出售公众号资料。

大家可以打开微信搜一搜，搜“重启

你的大脑"合集，你会发现至少有 4

个账号在卖我的公众号文章合集。

然后你点进去，看他们公众号的历史

文章。

你会发现，他们在整理一些公众号的



所有文章合集，汇编成 PDF 文档，然

后出售。

举个例子，【重启你的大脑】这个公

众号

历史文章一共有 300 篇，他已经整理

到一

个 PDF 上了，售价 6 元。

【十点读书】这个公众号历史文章一

共有 800 篇，他也整理到一个 PDF

上了，售价 10 元。

你可以单独购买，也可以加入他的会

员



(100 元)，这样的话他以后更新的所

有文档都可以发给你。

另外，他们还提供定制服务。比如，

你平时

特别喜欢读某个公众号的文章，公众

号的300篇历史文章整理成一个文档，

他们也可以为你服务，每次收费 15

元。

大家可以想象一下，连我的公众号这

种小角

色都有人搬出来卖，那些 10w+大号

内容合我大概看了一下，这些卖合集

的公众号，如果文章阅读量能达到两



三百的话，他们每天

的收入至少有一百元。

那么，这样做会不会涉及到版权问题

呢?我觉得是没问题的，至少在我看

来，他们卖我的(免费)文章合集，其

实是变相为我做宣传。

因为他们的公众号粉丝也挺多，那么

他们推荐一个账号时，其实也在为这

个账号引流。所以这件事是双赢。

所以，我觉得这类贩卖资料的事情可

以做。



那么，该如何批量导出一个公众号的

文章呢?你可以去知乎或者百度上搜

索，有人在卖这类软件(收费的)。

我就买过，导出一个公众号的历史文

章，从几元到几十元不等。现在行情

我不清楚，大家可以自己去探索。

淘宝上也有这类服务，收费为别人导

出公众号历史文章。

总之呢，途径很多，只要你想做这种

资料整理者、资料贩卖者，而且愿意

花点小钱，那么是非常容易做的。



再拓展一下，其实可以卖的资料还有

很多。考公资料、考研资料、四六级

资料、英文小说合集……不过，卖资

料这件事需要自己去开辟流量。

没流量再好的资料也不会有人买啊，

这是个很简单的道理，因为人家压根

就不知道你这个东西。

我总结了一下，找流量一般有 3 个渠

道:一、淘宝自带流量。

大家可以去淘宝搜索一下“资料合

集”，你

会发现卖什么资料的都有，一应俱全。



也可以搜索对应的具体资料，比如

“四六级资料”“公众号导出”等等。

不过，这点淘宝的被动流量，其实少

得可怜，

但是也聊胜于无。

二、去大号评论区蹭流量。

在你刷微博、知乎、抖音时，尤其是

那类营销内容下面的评论区，有很多

这种卖资料的人。

他们在评论“全网资料点我头像”之



类的文字或者图片，然后你点开他的

头像，会发现是个微信号，你加上之

后，就可以说出你的诉求。如果你看

他的朋友圈，每天更新很多这类电子

资料，应有尽有。所以，如果你本身

就是个囤积狂，喜欢收集资料，那么

你也可以进行贩卖。

三、积累自己的粉丝。

这是最靠谱也是最难的环节。一般来

说，只有微信公众号和微信好友的粉

丝才算是真粉丝，才能有真正的转化。

所以，你需要做的是，观察和学习那



些卖资料的人是如何经营朋友圈的，

他们是如何到处评论拉流量的。

还有就是，在上文中我提到的利用公

众号来售卖资料的那些人，你去关注

一下他们的公众号，看看他们是如何

介绍大号、如何引用文章、如何引导

大家付费、如何回复评论、如何诱导

大家传播的。

比如，有个号就是引导大家加好友，

然后他会在微信上私信你，转发公众

号文章到朋友卷或者微信群(集赞)，

就可以免费获得资料。总之呢，想要

做这份生意，或者是任何其他的互联



网生意，你都要观察和学习那些成功

者的整个路径。

从收集资料、写文章、曝光策略、裂

变营销、售后服务等一条龙，你都需

要了解得清清楚楚。

其实切入点并不难找，你只需要在某

个大号的评论区发广告，或者，看到

有人发广告，你不要急着拉黑他，你

去加一下他的微信，亲自去买一单，

学习一下他的营销路径和营销思路。

以上我说的都是大概路径，至于细节

问题。



比如“我需不需要单独申请一个新的

微信号?”，这些都需要你自己去实践，

并没有标准答案。

唯一不变思路的就是，你想做好一件

事，一定要去花钱请教把这件事做成

的人。

注意，一定是得花钱请教，花钱学习，

不要想着某某大佬说了一个所谓的

“好项目”，让你直接上，你脑子一

热就上了，你这是往坑里跳。

你不付费你也是看不到我说的这些

“实话”的，只能跟外面免费看热闹



的傻逼一起傻乐，最后怎么死的都不

知道。

因为这个世界上没有任何捷径，要做

成一件事情，学会赚钱的路子，要么

自己花个十几年时间摸索，虽然可能

也会有点成绩，但效果一般不大。

要么就忍下心来，诚心送钱，让有结

果的人指点你，能够少走十几年弯路，

没有第三条路。

真正有价值的信息，一定只讲给付费

的人听，任何一个大佬都一定遵循这

个原则。



那些总想着别人免费分享，把自己几

十年成功的秘诀和蓝海项目分享给

你的人，最后一定会一败涂地，一定

要远离这样喜欢走捷径的人。

上次回深圳，跟几个朋友一起吃饭

（都是老板，创业者，要么是自由职

业者），每个人都要分享一个自己比

较赚钱的项目。

里面有个傻屌，在听我们分享完项目

之后，他觉得这样赚钱很容易，但是

不想亲力亲为，想招别人来做，直接

组建个团队，自己做老板就行了。



为什么我说他是傻屌呢？因为过来

人都知道，只要是很容易就分享出来

的项目，里面一定是有坑的，是在钓

鱼。或者说，最核心的环节一定是有

所保留的。

只有蠢猪才会把自己赚钱的核心逻

辑免费告诉别人。但是呢，蠢猪又不

可能赚到钱，所以是个悖论。

如果你听说谁赚钱比较厉害，你也想

学习，不想苦哈哈地打工了，想走一

把捷径，那么结局一定是你被收割了，

男人被收割了财，女人可能被收割了



色。

我之前一直说，穷人一定是贪婪的，

他们不仅想不付出直接索取，他们凡

事也都想走捷径。

比如某些女人，做过老板的小三，或

者做过特殊行业，即使以后正常嫁人

了，也随时会再次下水。

因为人的底线都是越拉越低的，只要

她走过一次捷径，再走一次就没有半

点迟疑了。

再比如某个男人，赚过灰色快钱，他



就再也看不上正常的收入了，别人一

勾搭，他就又下水了，进去是早晚的

事。

世界是很残酷的，没有所谓的捷径，

有的只是等价交换而已。

时间，健康，人格，生命，自由，金

钱，美色……你所拥有的一切都是筹

码而已，只是看你想要舍弃哪些，然

后想要换得什么。

你只看到了别人走了捷径，但你没看

到他用了什么筹码来交换。



所有命运赠送的礼物，早已在暗中标

好了价格。

不过呢，捷径我们走不了，但还是可

以少走很多弯路的。

我在 VIP 群里就分享过一个思维，一

定能让大家少走很多弯路，做任何事

情都不例外。

那就是模仿有成果的人，跟他学习，

做项目尤其如此。

趁着这个十一假期，我希望大家都要

重新整理一下自己的通讯录，把最近



崛起的人全部筛选出来，把不是最近

几年崛起的人，删掉就行了，因为他

们的成功你复制不了。

当然，那些靠“剑走偏锋”崛起的人，

也要删掉，只要你接近他，他一定能

把你勾过去，最终就是一颗定时炸弹，

什么时候爆炸，只是时间问题。

筛选出那些最近崛起的人之后，你要

思考几个问题：他愿不愿意带你；他

是不是看好你；如果想要他带你，你

需要付出什么代价；这个代价你能不

能承担的起；如果他愿意带你，你有

没有足够的意愿和执行力……



当然，还要提前付出价值，千万不要

说“等我赚到钱了一定回报你”这种

穷鬼语言，否则会把别人吓跑的。

以上我说的是在现实生活中能见到

面、说上话的朋友。

而在互联网上，很多项目是可以复制

的，比如一个人写的文章阅读量非常

高，收入也非常可观，那么你就可以

模仿他的写作框架，他起标题的模板。

当然，内容容易模仿，但是引流方法、

曝光技巧、营销套路、带团队的思路、



如何跟客户聊天等等这些技巧，这些

都不是浮在表面上的，这些深层次的

东西也是我在 VIP群和写作群重点跟

大家讲的。

总之呢，要找准一个领域，找到肯带

自己或者能模仿的前辈，就去深耕即

可。

有些傻屌天天喊着追红利、风口、赛

道，项目年年换，每年都要从头开始，

就是做不起来。

有个道理，很多人是悟不透的，那就

是：不必重来才是最快的。



赚钱一定是有积累性的，一般来说，

3 年入门，5 年懂行，10 年称王。不

仅传统行业适用，即使是瞬息万变的

互联网行业，基本上也适用。

比如现在在抖音做直播带货比较厉

害的主播，人家在十年前做 YY 直播

是就已经练就了做直播所需要的所

有技能。

现在在公众号写作赚钱比较厉害的

大 V，可能人家在报纸时代写东西，

就是个带节奏、赚流量的先锋。



另外，很多人之所以做不长久，就是

因为，刚开始做的时候，付出与回报

是不成正比的，付出很多却看不到回

报。

但是呢，你要相信，等你的积累达到

一定程度之后，即使不怎么付出，回

报也会源源不断。

最后我想说的是，我们活这一次，最

重要的是去感受生命的历程，而不是

急于到达目的地。

如果真把各种各样捷径都塞给你，给

你的人生开挂，让你短时间内就获取



到任何你想要的东西，很快你就会无

聊死的，最终可能会选择结束自己的

生命，或者是出家。

来自维系公众号:重启你的大脑


