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这年头如果你上⼤街⾛⼀圈的话，你会

发现有很多有才华的穷⼈，唱歌的、跳

舞的、游戏打得⾮常⽜的、钓⻥技术⾮

常好的、会画画的、甚⾄还有会撩妹

的......

但是，这些⼈在⽣活的很多⽅⾯还是⾮

常拮据，⾮常贫困，在经济上依然是个

屌丝，做⼈依然⾮常胆⼩怕事。

所以，这些⼈都是⼩聪明，不⾜道哉。

真正的聪明，⼀定是体现在⾦钱上⾯的。

⼀个⼈的时间越值钱，那么就说明这个

⼈的智慧就越⾼。



但是，你也会发现，有的⼈他本⾝就是

个打游戏的，但是他就是能通过游戏来

赚钱。（⽐如上⽹当主播）

有的⼈，他喜欢钓⻥，他也能通过钓⻥

这项爱好来赚钱。

还有著名的画家梵⾼和著名⾳乐家⻉多

芬。两⼈都有惊世才华，但是呢，⼀个

穷的叮当响，⼀个富的流油。

还有很多，我就不说了......

为什么会有这样⼤的差别呢？

很简单，因为能把才华转化为⾦钱的⼈，

都有贵⼈指点。可能是⾃⼰求来的，可

能是碰巧遇到的，但就是有贵⼈指点。

当然了，包括张情三⾃⼰，最初出来创

业的时候，也遇到过很多贵⼈。



这些贵⼈的⼀句话，可能就可以让你吃

⼏年，多赚好⼏百万，可能⼀句话就能

解决你想破头都想不出来的难题。⽽且

如果你现在在职场的话，你就更应该知

道贵⼈的重要性了。

职场⾥如果你想往上⾛，没有关系，没

有领导提点你，是根本不可能的事情，

能从职场升职的，99.9%都是关系⼾，懂
的都懂。

这年头，想要⽩⼿起家，或者屌丝逆袭，

如果能遇到贵⼈相助的话，很快就能⽴

起来。

如果仅仅靠⾃⼰闷头苦⼲，⼤概率会撞

南墙。因为这个世界上最宝贵的东西就

是成功者经验。

成功者的经验，不⼀定是⻓篇⼤论，有

时候可能仅仅是⼀个“可以”，或者⼀个



“不可以”。

如果你是个打⼯者，想让领导为⾃⼰办

事，不知道怎么做，你去⼤佬那⾥请教，

⼀句话可能就能让你明⽩了。

如果你出来创业，想做某个项⽬，拿不

定主意，你去⼤佬那⾥请教，他只需要

肯定或者否定，就能节省你⼤量的试错

⾦钱和试错时间。

所以说，⼈⽣中如果能遇到⼀个引路的

贵⼈，特别重要。虽然他不能保证你能

赚多少钱，但是在重⼤决策⾯前，他的

⼀句提点可能就价值千⾦。

那么什么样的⼈算是贵⼈呢？

主要有两⽅⾯：有成果（有钱）+愿意
帮助你。



有成果、有钱，这个好判断，就看他的

公司、资产和收⼊即可。

难的是，贵⼈凭什么要帮助你？这年头，

有钱⼈其实活的很简单，主要有两⽅⾯。

第⼀，物质⽣活的简单。

越是有钱的⼈，越清楚，物质这个东西，

搞的太复杂了，会让⼈⾝⼼俱疲的。

⽐如吃饭这件事。年轻的富⼈，很少有

整天⼤吃⼤喝的，因为只要上过⾼中的

⼈都知道，这样吃喝对⾃⼰的肠胃、肝

脏会有多么⼤的伤害。我认识的 80后、
90后的有钱⼈，很多⼈吃饭已经很简单
了，包括我⾃⼰也是。

⼀顿饭⾥，有优质蛋⽩质和⼲净的蔬菜，

就够了。



⾄于⽕锅、烤⾁、烤⻥、海鲜、各种重

⼝味炒菜之类的，⼀年也吃不了⼏次。

⼝腹之欲这个东西，是个⽆底洞。

如果你爱吃辣的、咸的、油炸的、烧烤

的，那么你的⼝味会越来越重。三⾼、

痛⻛、中⻛，都在向你招⼿。

第⼆，⼈际关系的简单。

越有钱的⼈越清楚：我们⼈⽣的很多的

烦恼，就来源于⼈际关系的复杂。

⽽且是越有钱之后，我们的⾃由度越⾼，

我们越可以选择跟谁交往、不跟谁交往。

当然，那些整天参加饭局、⼤腹便便的

⽼⼀辈富⼈除外，他们的⾝体已经被他

们糟蹋的不成样⼦了。千万不要羡慕他

们，也不要学习他们。



⼈⼀旦有钱了之后，⼈际关系就必须认

真对待了，对于⼤部分想跟你发⽣交集

的⼈际关系，你都要明确地拒绝。

如果你结交了⽐你穷很多的⼈，他们⼀

定会诋毁你，还有⼈会害你。

绑架、抢劫、盗窃之类的案件，⼤概率

都是穷⼈抢富⼈，没有反过来的。

这就是富⼈不愿意跟穷⼈打交道的原

因。

所以说，如果你想结交富⼈，结交贵⼈，

⼀定不是简单的给对⽅送钱、戴⾼帽，

或者想办法混圈⼦、请客吃饭、拉关系

这么简单。

主要有 5点，如果你能做到，保证所有
的富⼈都不会讨厌你，都会很欣赏你，

并且愿意做你的贵⼈。



1.乐观的⼈更容易获得贵⼈的帮助。

我在 VIP群⾥有⾮常严格的规定：不允
许讨论负⾯新闻，不允许任何形式的抱

怨，不允许发牢骚，不允许攻击别⼈，

甚⾄不允许否定别⼈。

我为什么要这么规定？是因为我有道德

瑕疵吗？是因为我接受不了残酷真相

吗？是因为我有阿 Q精神吗？都不是。

这个世界有多糙蛋，⼈性有多贱，我⽐

你清楚多了。

不过归根结底，我们还是要赚钱，还是

要⽣活下去的。

所以，尽量多说乐观的话，少说负⾯的

⾔论。⽆论多有钱的⼈，其实都希望⾃

⼰⾝边的⼈是乐观的、是积极向上的。



因为环绕在这种能量场⾥⾯，会觉得⾮

常舒服，能量⾮常充⾜。

如果你整天抱怨社会，抱怨别⼈，⾃怨

⾃艾，那么所有厉害的⼈都会远离你，

更不会提携你，因为没⼈希望⾃⼰会被

你的负⾯情绪感染。

我之前说过⼀句很⽞乎的话:只要你嘴
巴上少说不好的话，那么你的⼈⽣也会

真的变得更好。

2.对⾦钱和有钱⼈不要有任何负⾯的
想法。很多穷⼈，特别喜欢说的话就是 :
⾦钱是万恶源，⼈为财死⻦为⻝亡。现

在的⼈⼼，都让⾦钱腐蚀了，⼈⼼不古

啊，还是以前的年代好。

只要你对⾦钱的看法是负⾯的，那么⾦

钱⼀定会离你远去，这不是迷信，⽽是

有科学道理的。



建议⼤家⼤家去观察⼀下，穷⼈和富⼈

的区别，可能很多⼈没有意识到，⾃⼰

可能就是这类仇富的⼈。

⽤苹果⼿机的⼈不会嘲笑⽤国产⼿机

的⼈，⽽⽤国产⼿机的⼈很可能会嘲笑

⽤苹果⼿机的⼈ :这个傻货，花了 8000
块钱买个⼿机，⽽且很多功能都不如我

的千元机。

智商税!

开奔驰宝⻢的⼈不会嘲笑开国产⻋的

⼈，但是开国产⻋的⼈很可能会嘲笑开

奔驰宝⻢的⼈ :这些⼈的钱都不是好来
的，男的肯定是做⾮法⽣意的，⼥的⼀

定是别⼈的⼩三。

这些⼈结局都好不了，只有我们开国产

⻋的⼈最⾼尚。⽀持国产我骄傲 !



坐头等舱的⼈不会嘲笑坐经济舱的⼈，

济舱的⼈很可能会嘲笑坐头等舱的⼈。

关于头等舱，我想再多说⼏句。

经常坐的⼈应该知道，有的头等舱登机

时进⻔左转，进⼊⼀个独⽴的舱室，跟

经济舱的⼈不会有交集。

⽽有的头等舱跟经济舱是⼀个舱室，都

是进⻔右转。头等舱先落座，经济舱的

⼈再乌央乌央地往⾥⾛，他们在登机的

时候会穿过头等舱过道。我特别喜欢坐

在那⾥观察经济舱乘客的表情，听他们

的聊天。

我听到过不⽌⼀次这样的聊天 :A对 B
说，你看，还是头等舱宽敞啊，还能躺

下来，要不然你也去升个舱吧(其实是
开玩笑的语⽓)。



然后 B就酸溜溜地说 :我才不花那个冤
枉钱呢 ,⼏个⼩时就到了 ,我吃饱了撑的
坐头等舱。

他们的想法就是，坐头等舱的⼈很蠢，

不会算账，吃了哑巴亏，真冤。这些穷

⼈⼼理我为什么这么清楚?因为我当年
就是从⽤国产⼿机、开国产⻋、坐经济

舱过来的。

幸好我及时转变过来了。

如果你依然认为穷⼈的所有决定都是

正确的，富⼈的所有决定都是愚蠢的，

那么你在跟富⼈打交道的时候，⼀定会

露出鄙夷的神态和⾔语，富⼈⼀嗅到你

的这种⽓息，就直接把你否定了，不会

再跟你发⽣任何交集。

结局就是，你吸引的都是跟你⼀样的穷

⻤，⾦钱对你都是排斥的。为什么我极

⼒⿎励⼤家要多体验美好的产品和服



务呢?因为体验才是最好的⽼师，体验
可以让你消除偏⻅，拥抱富有。

另外，对于别⼈的财富，我们永远要给

予祝福，由衷地为他们⾼兴，⽽不是讽

刺。

因为，我们很难成为，⾃⼰讨厌的那⼀

类⼈。

3.尊重对⽅，从尊重对⽅的时间和⾦
钱开始。

我碰到过很多在微信上直接问我问题

的⼈，我并不认识他们，他们也没有付

费，就是很突兀地咨询我专业问题，那

我只能拉⿊对⽅。

即使付过费的，如果翻来覆去总问问题，

我也会拉⿊他。因为他交的钱很少，问

的问题很多，我不可能全天候就伺候你

⼀个⼈。



所以说，如果你想咨询⼤佬问题，平时

多跟他互动，多给他朋友圈点赞，多给

对⽅提供情绪价值。

即使皇帝⽼⼦也需要别⼈夸赞，你⼀定

要知道这个事实。

另外，问问题直接给对⽅发个红包，是

转账能看到⾦额那种。66元、88元都
可以。

如果对⽅⾝价⼏千万，⼤概率⼈家是不

会收的，但是觉得你很懂事，也很尊重

对⽅，很可能就跟你聊⼏句。

其实现实中给领导送礼也是同样的道

理，⼈家可能根本不差你那仨⽠俩枣，

但是你的姿态是尊重对⽅的，是敬重对

⽅的。

这⼀点很重要。



除了尊重对⽅的时间，还要尊重对⽅的

⾦钱。

⽐如，你跟富⼈吃饭，你必须抢着买单，

或者提前把账单结了。

千万不要有“反正你有钱，你就买单吧”
这种愚蠢的想法。要知道，这个世界上，

任何⼈的钱都是⾟⾟苦苦赚来的，都不

是⼤⻛刮来的。

即使富⼈抢着买单了，只要你露出⼀丁

点“你有钱你买单”的姿态或者眼神，那
么对⽅⼀定会在⼼⾥把你拉⿊。

这时候，你应该给对⽅转账，说这顿饭

⾃⼰收获巨⼤，就不能让你买单了。对

⽅收不收是他的事，你转不转是你的姿

态。

4. 不断向他汇报，你从他⾝上学到
的东西，以及你⾃从运⽤了他说的⽅法



之后赚到了多少钱。

他听了之后，保证会⾮常⾼兴，⽽且会

继续指点你，让你的事业更上⼀层楼。

因为你满⾜了他好为⼈师的⼈性弱点，

这⼀招⽐你送钱都有效。

⽐如，在我的写作群或者 VIP群，经常
有⼈汇报他跟我学习之后的成果 :

我听了之后，就觉得超级有成就感，那

么这些按照我的思路去执⾏、然后赚到

钱的⼈，我能不重视吗？

他们以后有任何问题，我也会优先回答

的。

所以说，不管你是找到⼀个付费⼤佬，

还是免费⼤佬，你⼀定要向他汇报，⾃

从你读了他的书之后，⾃⼰有多⼤的进

步。



或者是，⾃从你读了他写的⽂章，加⼊

了他的社群之后，你有哪些成果。

他听了之后，⼀定会⾮常⾼兴，⽐收到

了⼀箱茅台还让⼈愉快。

⼤佬⼀⾼兴，那么肯定就倾囊相授了。

5. 你需要让贵⼈在你⾝上看到他当
年的影⼦。

我有⼀个⽼同事，30多岁了，在某国
企已经当上副处⻓了。

我就问他，当年我还在公司⼯作的时候，

也没看到你有什么出众的地⽅啊，怎么

现在升的速度这么快？

他回答说，⾃⼰⼀⼼钻研技术，从来不

站队，不参与办公室政志，也不拉关系。

⼤领导就跟他说：“现在咱们⼚⼦⾥有
好⼏个派别，互相争来争去，技术搞得



很⼀般，但是拉关系却⼀个⽐⼀个强。

我看只有你是中⽴的，⽽且这么多年⼀

直是技术⻣⼲，你⾝上就有我当年的影

⼦。所以我才会提拔你。”

当然，我举这个例⼦，并不是要⼤家跟

这个“正直的⼈”学习，这件事有很⼤的
偶然性。

我想表达的事，如果你知道某个⼤佬的

经历，你的经历如果跟他有交集，你可

以让他知道。

如果他在你⾝上能看到他当年的影⼦，

他⼀定会不遗余⼒地帮助你，因为他⾮

常清楚，你这⼀路⾛来，有多么的不容

易。

为什么他这么清楚？因为他当年也是这

样⼀步步⾛过来的。

来⾃微信公众号:重启你的⼤脑




