
本⽂是 2023年 3⽉ 20号付费⽂章

昨天有位打⼯者朋友过来付费咨询，

说看完我的⽂章之后醍醐灌顶，脑⼦

清醒了不少，不想再做打⼯者了。

想成为⼀个⾃由职业者，为⾃⼰做事，

为⾃⼰赚钱，⽽不是帮⽼板赚钱。但

是，他⾮常迷茫，⽆从下⼿。 

问我该怎么办？

我觉得这个问题挺典型的，今天就专

⻔聊聊这个问题。   



很多⼈都想在本职⼯作之外做⼀切

副业，搞⼀份兼职。

还有的⼈不想再做打⼯者了，想做⾃

由职业者、创业者。

还有的⼈，每天空闲时间很多，但是

没钱，想赚钱，也不知道要⼲什么，

把时间都⽩⽩浪费了。

还有的⼈，明明很有才华，⻬秦书画

样样精通，但是呢，就是混的很穷，

你问他你怎么了，他说，我也不知道

怎么赚钱。        



我总结，这些⼈之所以不能突破瓶颈，

很重要的⼀个原因就是，他们找不到

适合⾃⼰的卖点。

换句话说，很多⼈并不是能⼒不够，

也不是没有才华，仅仅只是因为他没

有找到把⾃⼰的能⼒和“市场需求点”

结合起来的⼀个点。  

仅此⽽已。如果你找到了如何让⾃⼰

的能⼒变现的途径，你还愁没有钱，

不能赚钱吗？  

所以，决定⼀个⼈能否赚钱，能够把

⾃⼰的兴趣和能⼒转化为⾦钱的根



本，就在于这个⼈是否找到了属于⾃

⼰的“卖点”。

我之前说过，赚钱的本质是收钱。 

  

⽆论如何，只要你把“收钱”这个环节

打通了，那么你就等于是掌握了赚钱

的法⻔。       

但是呢，⼤多数⼈并不知道如何收钱，

对于收钱这⼀块的认知跟三岁婴⼉

没什么差别。       

他们只知道消费，只知道如何给别⼈



掏钱，并不懂得如何让别⼈⼼⽢情愿

给⾃⼰掏钱。 

这就是问题所在。

打⼯者之所以不熟悉“收钱”这⼀块的

环节，是因为⽼板、销售部的⼈为你

解决了这个环节，所以你对此⼀⽆所

知。         

⽐如，你在⼀家⼩的设计公司做技术

⼈员，⽼板和销售拉来单⼦你就负责

做，⽐如设计 logo、制作宣传⽚、做

各种演讲 ppt、官微贷运营、抖⾳代

运营、搭建⽹站等等。      



   

但是呢，你整个过程没有碰过钱，钱

也没有流经你这⾥。

客⼾是直接把钱打到公司和⽼板账

上的，⽼板收到客⼾的钱以后，⾼兴

的话可能会分你 15%，不⾼兴就可能

会分你个 10%。         

               

之所以他能拿⼤头，⼀下⼦赚这么多

钱，⼀是因为办公室、设备、⼈员构

架、管理费⽤，都是他出钱、出⼒、

出智慧搭建出来的。    

⾥⾯的所有员⼯，包括你，进来就可



以⼲活了，不需要承担任何⻛险。如

果没有⽼板把公司⽀棱起来，你连活

都没得⼲，死⼯资都没有。    

     

另⼀⽅⾯，客⼾是他拉来的，不是你

来的。可能是他去线下跑来的，也可

能是他在百度 SEO、腾讯投钱推⼴找

来的客⼾。      

这时候，这家设计公司之所以能正常

运转，⽼板和你之所以都能赚到钱，

不是因为你的技术有多优秀，⽽是他

和团队能拉来源源不断的客⼾。  

               

               



你的技术⽔平达到 80分甚⾄ 70分就

够了，太够⽤了。⼤部分客⼾没有太

⾼的要求，因为他们出的价钱也不是

很⾼。       

这就出现了⼀种很奇怪的情况：⽆论

任何⾏业，技术⽔平在 80分以上的

⼈⽐⽐皆是，但是他们中⼤多数⼈只

能拿⼀份很低的死⼯资，去打⼯，为

⽼板服务。           

       

按道理来说，如果⼀个⼈技术很厉害，

应该能赚⼤笔⼤笔的现⾦，过上很富

裕的⽣活才对啊。      



但现实是，⼤多数做技术的⼈，都只

能依靠⽼板和公司活命，⼀个⽉最多

万⼋千块，甚⾄还会担⼼中年危机。

 

原因就是，他们打死都不会⾃⼰去接

活，不会⾃⼰去找客⼾。就这么简单。

这时候他们如果把技术精进到 85分，

甚⾄ 90分，⼯资也可能增加个 50%，

或者顶多翻⼀番，还是解决不了实质

性的问题（时间⾃由，财务宽裕）。

            

依然还是卑微的底层⼈。但凡他们会

为⾃⼰拉客⼾，⾃⼰给⾃⼰打⼯，那

么收⼊都会提升⼏个档次，从⽉⼊ 1

万，到⽉⼊ 5万，都是可以在很短时



间内突破。           

           

这个时候，收⼊也会 100%归⾃⼰所

有。想要做到这⼀点，核⼼就是要学

会寻找卖点。也就是，你如何才能吸

引客⼾，满⾜客⼾需求，让他们愿意

跟你合作，给你掏钱呢？这个开关怎

么打开呢？         

下⾯我就详细跟⼤家说⼀下，我们到

底该如何找到适合⾃⼰的卖点。  

  

1. ⼤胆去接单⼦，谈价钱。

举个现实中的例⼦:



我们写作群和VIP群⾥⼤多都是各⾏

各业的⽼板，很多进群之前都有⾃⼰

的业务和公司，收⼊⾮常可观，也有

的没有。

但是呢，不管有没有，很多⼈就很聪

明，他们看我做公众号收钱，他们也

开始模仿我。我做付费阅读，他们也

做付费阅读；我做收费社群，他们也

做收费社群；我最近做知识星球，他

们也做知识星球；我接⼴告收钱，他

们也谈客⼾接⼴告。（很多⼩伙伴都

找我推荐客⼾）  



结果就是，我能赚到钱，他们也能赚

到钱，这不就是顺⼿额外增加了⼀个

收⼊途径吗？也不需要花多少时间。

⽐如，你会看到某些公众号跟我的名

字很像，内容也很像的，很可能就是

群⾥的⼩伙伴，某某脑 ......要知道，

很多都是 00后的⼤学⽣啊。

我看了很多朋友的公众号，⼀篇付费

⽂章也能收⼏百块啊，⾮常厉害，这

就是活⽣⽣的例⼦啊，有的⼈甚⾄刚

进群才不到⼀个⽉就赚回了⼊群费

的好⼏倍。



当然，也有可能是其他付费社群⾥的

朋友，总之，我要表达的就是，你看

到⼀个⼈赚钱了，你⻢上就去模仿，

然后也收钱，⾮常容易，这就是路⼦

啊。

我这个例⼦并不是个例，任何⾏业都

存在这种“模仿”的⾏为。

很多⼈之所以没能成功地模仿别⼈，

原因就是他⾝边没有⼀个真实的案

例。

如果你的好朋友通过⾃⼰的努⼒实

现了“独⽴收钱”，⽽且他把收钱的逻



辑、流程全部告诉你，只要你认真执

⾏，你也能成功收钱(如果你们的技

术⽔平差不多的话)。

所以说，你想实现独⽴收钱，⼀定要

⽤⼼寻找你所在⾏业的“⾃由职业者”，

看看他们是怎样做到独⽴收钱的，然

后就去复制他，模仿他。

最后你⼀定会发现，他的技术未必就

⽐你⾼很多，只不过他总是能吸引各

种买单的客⼾，总是能想到各种各样

收钱的⽅法。

2. 卖点⼀定要有可复制性。



承接上⼀条，模仿别⼈时⼀定要牢记

“可复制性”。⽐如同样是律师，你的

同事在知乎为别⼈解答法律问题，然

后把读者引导到公众号和微信上，然

后就接付费咨询，还写付费阅读⽂章，

结果这份副业带来的收⼊远⾼于本

职⼯作。

这时候你就要想，他在知乎和公众号

上写的这些东西，我有没有能⼒仿写?

如果答案是肯定的，那么下⼀步你就

要学习知乎蹭热点、增加曝光、引流

⽂案的各种玩法。



你可以想办法跟他学习，如果他不肯

教你你就跟别的⼤佬学习，或者⾃⼰

摸索也⾏(如果你认为你的智商和执

⾏⼒都很⾼的话)。

总之，你⼀定要把他整个变现路径都

摸清楚，然后⼀⼀打通，还要潜⼊他

的付费社群去学习他是如何经营社

群的。

再⽐如，我有个朋友在抖⾳上做影视

剪辑，昵称和简介区都注明“收徒”，

并留下⾃⼰的微信号。



由于影视剪辑的短视频曝光量很⾼，

所以每天都有⼏⼗个⼈加他，他的学

费是⼆百多块钱，每天⾄少有三四个

⼈付费。

⽽具体的教学就是，他把录制好的⼗

⼏段教学视频通过百度云发给⼤家，

就是剪映等基础的软件，连 Pr 都不

⽤，傻⽠式教学，很容易就学会了。

有不懂的地⽅随时在微信群⾥提问，

他都会给与解答。

除此之外，他还卖 Ae、Pr、Au 等专

业的软件和教程，他做的公众号也接



⼴告、做付费阅读，总之他每个⽉都

有三四万的收⼊，⽽且这还是他在业

余时间完成的，根本费不了多少时间。

同样是做视频处理的，另⼀个⼈⾮常

专业，把剪辑软件 Pr、Ae 的⽔平做

到了 80 分，⼤型场景渲染下，但是

他在⼀个⼤公司⾥打⼯，每个⽉⼯资

⼀万多，⽽且还总是加班。

所以说，前者可能⽐后者更好复制，

收⼊也更⾼。只不过你必须要有全局

观，要掌握营销的整个流程。

3. 与更多的⼈发⽣链接  只要是赚



钱，

那有⼀点肯定是⽏庸置疑的，你链接

的⼈越多，你赚的肯定就越多。

不管你是要接⼴告赚钱，还是要靠做

社群收徒赚钱，你都需要⾜够庞⼤的

流量。

只有基数⾜够⼤，你才有可能碰到更

多的⼈给你掏钱。

这跟你的内容和技术没有关系，如果

你技术很⽜逼，你内容很厉害，但是

能看到你的⼈很少，⼤家都不了解你，



甚⾄压根就不知道你这个品牌，也赚

不到钱。

所以，流量是⼀切的根本所在，我们

要想尽⼀切办法增⼤⾃⼰的曝光。

⽐如，通过知乎、抖⾳、⼩红书、微

博各种途径增⼤曝光。

粉丝数，是你收⼊稳定的最⼤的保障。

⽐如，上⾯我举的设计公司的案例，

⽼板之所以能拉到很多客⼾，赚很多

钱，原因就是他把⼴告曝光给了很多

⼈。



⽐如他去参加饭局，就可能跟⼏个⽼

板搞好关系，那些其他⾏业的⽼板如

果有需要可能就会想到他。

再⽐如，他在抖⾳和百度上推⼴，每

天有⼏百⼏千的精准曝光，也能带来

客⼾。

上⾯我举的法律咨询、短视频教学的

案例，他们之所以能赚到钱，本质上

也是因为他们通过⽹络链接了更多

的⼈。

在知乎上写⽂章，你得熟悉知乎这个



平台的规则和玩法；在抖⾳上发短视

频你得了解抖⾳的规则和玩法。

当然，加⼊⾏业内有成果的⼈组织的

微信群也是⼀个途径。

⽐如刚才我发的那三个截图，我们群

⾥有很多个做出成果的⼈，会在⾥⾯

分享、答疑、互相交流，在这样的环

境⾥成⻓速度⽐⾃⼰摸索要快很多

倍。

4. 不要闭⻔造⻋

经常有⼈咨询我 :我打算⾃⼰做 xxx



具体计划是这样的……你看可⾏吗?

能做起来吗?能收到钱吗?

我的回答都是，你的⾏业我也不是特

别了解。但是有⼀点我⾮常清楚:如果

你的这些玩法，能找到现实中的案例，

⽽且那个案例⾥的⼈已经在收钱了，

那么你就有可能实现。

如果你的这些计划是原创的，没有任

何可以模仿的对象，那⼤概率是不可

⾏的。

很多⼈是盲⽬⾃信的，是闭⻔造⻋的。



⽐如，我就⻅过很多写公众号的⼈，

他们⾃⼰的专业⽔平其实挺⾼的，能

达到⼋九⼗分，就是写的⽂章没多少

⼈看，阅读量总是两位数，想要靠此

收到钱，更是不可能。

这些⼈最需要做的，就是模仿有成果

的同⾏。

⽐如你是写历史⽂章的 ,你要找到

10 个阅读量过万的历史类公众号，

然后看看哪些类型你可以模仿。

这还仅仅是“内容”这⼀个环节。



其他的⽐如“引流”“排版”“变现途径”等

等都是需要模仿和学习的，千万不可

以想当然，闭⻔造⻋。

来⾃微信公众号:重启你的⼤脑


