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十阶众生相 ： 一文说透本时代的各个阶层 （万字深度）

正文：

本文阅读难度极大，希望在正式阅读本文前 请准备好半小时的自由时间。

同时，仔细思考下列两条核心问题：

1 - 我是不是“应该”属于现有的阶层？

2 - 我和下一个阶层的“差距”在于哪里？

3 - 之所以造成我目前无法升阶的屏障为何？

附文：十阶众生相

链家@王沛瑶15191917969
Underline



今天之所以写下本文， 是希望能够让我的读者明白这个时代的社会阶

层之差异， 以及属于每个阶层各自的强弱和升阶之法。

因为我们要明白，人生但凡要想有所存进，其最重要的一点就是清楚无

误的看透自己当下所处的境遇 以及想明属于自己的出处。

这一点上，有很多来找我相命的中产圈层朋友就普遍容易忽略，比如对

他们来说 他们的认知都普遍处于：

我，想要赚钱 我，想要升阶 我，想要拥有那些精光巧啄。

但他们却疏忽了一件事：

每个阶层都有属于自己的 “瓜分”的当量。

等你爬到某一个高度的时候，每年赚个千把万 是非常轻松，甚至于可

以说是不费吹之力的。

当然，这不是说你就不用忙碌，而是 这个高度 吃的 就是肉。

这就比如，你一个身无长技的青壮年，在三四线 通过体力劳动，一个

月可能四五千， 但是仅仅是换了个城市 到了北上深， 一样的体力劳

动 就是小一万。

什么都没有变，变得是你的 “高度和所处位面”， 可收获的却截然不

同。

另外，今天的文章， 除去分析阶级以外， 还会引入许多许多非常复杂

的概念。

包括：

生死线；手牌库 ；血统/天赋 /贵运 等等。



这都是同样重要的细节， 也只有你把这些内容全部通读和吃透， 你才

能真正理解本文的内容 并进而吃透 包括目前社会的分层。

以及最最最重要的， “ 你到底属于哪一层，该怎么爬向更高一层 ”

Ps：在开始文章前，有一个小提醒， 那就是 如果你在阅读本文时，发

现自己的地位和收入虽然处在某一个阶层， 但是 自己的能力 却完全

能够应付下一个阶层的事宜的话。

不用怀疑，你就是被错放和低估了， 也就是说 你被大材小用了，赶紧

想办法回归到真正属于你的高度上去。

C1 - 普罗大众

年收入 5-20 万之间

这个层面对应的群体，是人海里最为宽泛的大多数 ，基本你每天在马

路上看到的只要有两条腿的，都是处在这个位置的。

不管他今天是年收入五万，还是年收入在 15 万，本质上都是标准的 C1
级别。

特性：

他们能理解某些单一职能的作用， 并且只能负责这个位置的基本工作。

但他们普遍不具备任何资源的连接与统筹能力， 同时也不具备笼络任

何人心和他人信任的能力。

他们执拗 固执 偏执，永远会以其既定的逻辑去思考生活里的一切话题，

凡是超出他们想象的 皆为欺骗， 凡是不为他们理解的 皆有阴谋。

他们的生活永远是房价， 但是不理解地产。

他们的生活充斥着炒股， 却完全不懂资本。



他们会认真的和你探讨比如足球、艺人、游戏、八卦、家长里短、情事、

装修、学校、新闻，可是所有的讨论都不具备 “精炼其核心 并深究其

本质”的悟性。

能力：

任何一笔大于等于百万级的财富， 不仅力有不足 且心有不逮，力指的

是能力 心指的是心力。

但凡他碰触到了这样的一笔财富，则必然会因为慌乱、紧张、不安而开

始触发各种接二连三的错误， 典型的就是当一笔股票投资出现动荡 他

会夜不能寐，当一笔房产投资出现跌价 他会歇斯底里。

不具备能力对家庭进行系统化和理性化的管理， 他作为男人 会粗浅的

认为，自己的任务就是把工资的一部分用在家里就行；

她作为女人 会粗浅的认为，自己的任务就是完成出嫁，让孩子上学 随

后自己买买买，消费轻奢就行。

他们作为夫妻，没有互相鼓励和彼此打气的想法， 但却又恨彼此如此

平庸和无能。

他们作为父母，没有为子女引路和启发的能力，但却又望子成龙为自己

平凡的人生一雪前耻。

不具备任何可靠和高效的社会关系， 没有办法为自己和家人通过 “卖

面子”和“打招呼”等方式，换来任何便捷 就连去个医院 都必须最早

起，是彻彻底底的 “被消费”群体。

资产：

他们可能是完全没有任何资产于名下的白条族，也可能是自己拥有从父

母那继承来的一两套 甚至两三套房子的群体。

可这都于事无补， 这些资产之所以能够留在他们手中，其里有不在于

他们多聪明，在于他们侥幸的得到的是“物业” 而非“现金”。

若是后者，则大概率这笔钱会在重新归于某些锚定物钱，就被他们自己

折损小半乃至一半。



C2 - 基层中产

年收入在 30 - 50 万之间。

特性：

这个群体，是属于你能够平时和他们稍微聊上两句的群体，这里的稍微

聊上两句 也只不过是代表他们对其所熟悉的领域，能偶尔抛出一些

“成熟的一知半解”。

他们会和你说说大体事物的构成和理由，却无法从更深刻的政治与人文

历史层面进行剖析。

同时，他们也开始对其生活的各方面都有了起码的了解和深入， 但无

奈之处在于，他们缺乏足够的悟性和贵运，来帮助他们更好的对事物进

行吃透，所以便只能止步于此。

这个群体中的男性，他们不少都喜欢夸夸其谈的聊聊经济，但是你问他

“地方政府与地产和董事局的关系”，他就会露馅。

这个群体里的女性，他们不少都喜欢洋洋得以的提及婚姻和家庭与育儿，

但是你问她“一个家族的管理和运作该怎么展开”，她就会哑口无言。

开始初步具备“存在感”， 他们可能是某些 CBD 里衣着光鲜的小白领，

也可能是某些专业岗位上的半资深人士，每个月小数万的工资已经让他

们拥有了起码的自尊。

甚至其中不少，会真心觉得自己是这个社会的精英分子。

残酷的现实是，如果现在一家公司里的中基层是由这群人组成的，突然

这群人全部因公殉职，则不出一个月 这家公司的中基层又将马上全员

招满，照常运行。

他们绝大部分不是能力出众，只能算能力不太差 随后又踏入了一个比

较好的领域而已。

本质上还是廉价基层劳动力，与真正的精英相去甚远。



能力：

这个群体，依然是不得委以重任的位置，其致命的缺陷在于两处：

1 - 无法承担巨大的前线压力

2 - 不能承受巨大的财富诱惑

这个阶层有一个巨大的共性，那就是自以为略有小成，但实际上那些小

成都是源于他们对某些小技能小专业的熟悉， 而非对真正的全局有驾

驭能力。

所以，他会在平时自命不凡 但是一旦你把一个复杂或者略显繁复的体

系给他去独当一面后，他就会立马显得手足无措。

其中最经典的怨词就是：

哎，你看这些人 这些事儿，真的是一塌糊涂 谁能搞定啊？！

对不起，有的是人能处理和搞定，只不过不是这个水平的弱者。

至于财富的诱惑更是容易理解，那就是 他们虽然会口口声声说自己也

是正经人，但是你绝对不能让他们正儿八经的牵扯进 “利益瓜分”阶

段。

应对他们的最好方式，是可以给高薪 可以给福利，但是绝对不能让他

们在“利益瓜分”这个决策上染指半分。

一来他们没有见过大钱，二来他们没有明白钱的源头是什么，却又会为

了钱把源头给砸了。

往往来说，这批人的极限能力，也就比 C - 1 阶级要稍微好一点， 基

本是能带领几个 C - 1 像无头苍蝇一般忙些有的没的， 或者手上捏个百

来万， 还要像烫手山芋一样，赶紧抛进房子来进行锚定 随后再把剩余

的钱在其他投资领域输光。

至于对于家庭， 他们一样是 C - 1 的表面升级版， 他们会对生活的方

方面面进行各种评论， 对孩子和家业的打理看上去也 “有点思路”。



却也仅仅处于“看上去”罢了。

我们要明白，对事物似是而非的理解， 和对事物通透凌厉的执行，有

时候在表面上是没区别的，但落到实处就截然不同。

C - 2 就是属于“似是而非的理解”，这个水平， 可不管怎么讲 C
- 2 永远要比 C - 1 要高出不少，甚至一小部分 C - 2 还能够给孩子加

加油打打气。

至于社会资源，老样子，出了自己公司 就没有任何靠谱和优质的社会

人脉。

资产：

这个阶层的资产体现，是最浮于表面的，以为每年大几十万的收入刚好

让他们处在了 “够不上资产 却够的起开支”的水平。

所以和 C - 1 的不同处在于，他们可能拥有一两套两夫妻辛辛苦苦当牛

做马拼凑拿来的物业， 和一笔 几十百来万的存款买了不知道什么坑爹

理财后，就开始要折腾了。

这里的折腾，在某种程度上也情有可原， 毕竟一个小几万的包 一块十

几的表 以及 BBA 的车，都是最能满足这个群体的小小存在感于虚荣心。

但除此上述，基本也没什么大的购置和家底。

C - 3 标准中产

年收入在 50 - 500 万之间

特性：

这里要声明， 对于标准中产来说，他们的收入是弹性比较大的， 可以

是今年赚了 120 万 明年赚了 300 万 后年赚了 90 万。

这样的跳动都完全没有问题， 关键划分高阶中产和标准中产的，是他

能不能“站稳”在某一个水平的收益上。



而造成这个区别的根源就在于，标准中产是不掌握 “硬性资本”的， 其

掌握的普遍是 “投机资本”， 举个例子来说 标准中产的普遍画像就

是那些 C - 1 和 C - 2 的大领导。

是那些开始每年能飞飞商务舱 积累积累里程数， 没事开个炮房都喜欢

选择五星江景的水平。

另外，努努劲，大概能买辆比较风骚的小跑或者体面的小轿车。

这个圈层也是中年危机最频发的阶段， 因为他们开始触及到了一些门

槛和窗沿， 并惊愕的发现 原来自己今天这些通过 高学历 — 好公司

— 好职位 换来的人生， 其本质还是螺丝钉。

要再往上面爬，就有太多太多的不可确定出现， 有太多太多的 天赋、

品质 是 自身所稀缺的了。

但好在，底层的 C - 1 C - 2 实在比例太大太大， 在这个群体里

寻找成就感就已经足够爽。

也由于他们自己那“站在底层窥看窗沿”的姿态， 所以造就了他们在

C - 1 C - 2 眼里不凡的高度， 可说白了也仅仅是照猫画虎。

正如我在曾经的文章中说过，这种人是普遍缺乏“整套成功运行逻辑”

的人， 他们或许能够把某件事说得蛮通透， 但不具备把任何“成事儿”

的整套逻辑给盘算清楚。

另外，他们对许多事态的所谓通透，都是过时的。（以后你就明白这句

话了。）

能力：

能够开始初步赚一点略像人样的小钱了，但是对虚荣性消费的欲望依然

客观存在。

好在相比 C - 2 ，更有资本和底气，所以花也就花吧。

但剩余的财富，则依然无法进行有效的驾驭， 即 他们是很难做到把自

己赚到的钱 进行每年 10%以上的增值的， 但由于我们所处的地理位置

就决定了。



你每年摸不到这个收益额，你事实上就是在缩水。

这也侧面解释了，为什么这个 C - 3 群体实际早在二十年前就开始诞

生了。

（彼时他们的收入可能已经每年大几十万，在当时是很威猛的。）

但到了今天，C - 3 依然还是 C - 3。

根源就在于， 他们的本质依然还是羊 和韭菜，他们每年赚的财富总值，

要么会被某些莫名其妙的投资和合伙给收割， 要么会被股票收割， 唯

一能救他们命的 就是靠买房。

正是这个关口，便是他们 “看窗沿”的出处，即 他们甚至 自己的强 只

不过是因为一个行业以及自己侥幸混到了一个比较好的位置， 这份强

是虚有其表的。

而真正的强，是能够开始敛财 和享受来自他人的财富上供，可这是给

他们十个熊心豹子胆也不敢做的事儿。

这也是为什么我们不难发现， 很多白领圈层里的金领人才，其气质和

表象上依然是 “孬”和 “软”的， 尤其在他们的定制西装还有精心

梳理的发型下，你是很难看到那种凶猛的气场和浑厚的底力。

事业之外的家业，则是这个圈层比较有趣的话题了， 首先 他们都具备

财富水平 把孩子送进还算不错的私立或者公立。

但他们的弱处依然在这里展露无遗，即没有办法啪啪啪拍着胸脯说，孩

子！放心！清北是稳进的！他们没有这方面的人脉和底力。

至于那些私立，也都是属于标准的消费级私立，是高级打工仔后裔聚群

的院校，只不过在外人眼里 已经是高不可攀的学校了。

非常有趣的是，这个层面的群体 也是灏泽的重要客户群体之一，偏偏

他们的情事特别复杂且多。

因为人的一生众星总数恒定，那么既然吉星冲不到 “大业”的水准，

那自然会散落到别的领域， 其中情场就是重灾区。



资产：

几张看上去比较丰满的银行卡， 几套看上去像回事儿的房子，甚至有

可能还有那么一两套海外物业。

衣柜里干干净净 整洁清新的衣物，还有一辆辆体体面面的小轿车 几块

表 一堆包。

他们所拥有的，也是常人眼里的完美生活， 如果还有那些靠酒店积分

和历程福利换来的小便利，那就更是凸显逼格了。

可你也知道，上述这一切，都是毫无意义的 也就是说 这都是他的“本”。

以他们自身的能力，是极难得以翻番的， 唯一能够拯救他们的唯有两

条路 “大牛股” “买房”。

C - 4 高阶中产

年收入在 500 - 5000 万之间

不要被“高阶中产” ， 那后面的中产两个给骗了，你要清楚的知道 这

个水平，对于 99,99%的普通人来说，就是绝对完全的最高门槛。

是普通家庭出一个，家里祖坟就要冒青烟 爹妈就能逢人便吹自己儿子

闺女多出息，以及惹得一众二十几岁小姑娘倒贴，二十几岁小狼狗跪舔

的位置。

他在你和灏泽眼里弱，不代表他在别人眼里不强，这我们要看明白。

特性：

高阶中产和此前所有的 3 个阶层之不同处在于，他们手头开始正儿八经

的掌握了靠谱、像样的资本基础。

同时，他们自己的事业属性也基本包含了：驱策、布局、任用 等权力。



另一方面，他们如果有幸，还指不定能够和入门精英混一点割韭菜得来

的肉。

他们的社会具体画像则是比如某个金融体系 像是私行、大所、大企、

权部、在某个地区的一二把手， 要注意 这里有一个很重要的细节就是，

北上深是三个独立的体系。

即，我可以是华中区的某小权部一二把手，我是高阶中产。

但是北上深的同级别同位置，可能直接就是入门精英了。

这道理就好像外人总觉得街道办干部是个芝麻绿豆大的位置，实际上

呢？别说北上深了，省会街道办负责人都不是省油的灯。

但我们不讨论这个体系，就不深入 以后有机会单独再说。

这里灏泽的意思很简单，就是说 相比之前的位置， C - 4 是必须具备

“分账”的实力和根基的， 也就是说 你是一个体系的参与者， 哪怕

这个体系很小。

我们则知道，在有些地方 一个在小的体系，也是能够堆积出一个可怕

的数字的。

那么对于 C - 4 的人来讲，他和其他人的巨大差异就在于， 自这个阶

段开始，便是真正掌握了 “成套运行规则”的玩家的门槛。

也就是说，他可能在平时别的方面貌不惊人 也根本不算多厉害，但是

到了他这个范畴里，从这件事的前因后果 和上下游， 以及各个关节门

槛里 你要注意那些细节 拜访和走动哪些人， 并如何到最后把一只瓜

给分好 乃至越做越大。

他是能够行云流水并清晰无误的跟你描绘出来的。

这便是我之前告诉你的 “真正有用的知识”。

能力：



从这个阶段开始，人的能力开始瞬间明细化， 如果相比此前三阶 每个

人的能力都是以 “专业技能”来作为划分的话， 则从这个阶段开始，

是以 “所食领域”开始划分。

也是这个阶段，很多真正台面下的东西，开始一点点浮现了 因为也是

这个阶段，大家有了真正“交易”和“交换”的基础。

举个例子来讲， 你要拿一块土地 除去正常的招拍挂流程以外， 我还

有别的方式能配合你 比如土地性质 还有资金的配套。

那么稍微懂一点的朋友一看就知道，上述这里起码需要三到四个 “各

领域决策者”来互相起承转合。

这才有交易的意义。

同样，再比如说同样是医疗， 一个很简单的事儿 比如一个科室和整个

三甲医院的耗材，在医疗系统里的人一看， 也知道 需要三个决策者的

配合。

又比如教育，同样是上课题 以课题进行商业化， 你需要搞定的还是那

几个人。

所以你不难发现，这个基层开始 是很少很少有 “单干”的事儿出现了，

而是强者们开始进行了 “联盟”， 因为弱者的角度永远是出工出力来

换的收益。

可事实上并非如此， 因为很多事儿 它就像打牌一样， 一张牌打出去

是极为软弱和单薄的， 只有一整套牌组出去 才能够形成有效出击。

还记得灏泽曾经告诉过你吗？

判断一个年轻人能不能有出息的几大标准中，最重要的两项就是：

1 - 他具不具备对人脉和资源的统御能力，哪怕再小的资源和人脉圈，

至少他能不能做到吼一嗓子 就叫来几个狐朋狗友。

而很多人是没有这种能力的， 并侥幸以为自己很独立。



2 - 他具不具备晃一眼事物，便能够把事物的 “运行规则”给摸透，

而不是似是而非的讲些有的没的。

资产：

这个基层的资产水平会呈现一个飞跃状态， 因为 C - 1 到 C - 3 ，本

质上是数值的变化， 但是 C - 4 到 C - 6 的变化，是概念的变化。

比如，你是很难用一个所谓的具体身价或者说有多少钱，来衡量超过 C -

4 以上的人群的， 举个例子来说 今天我见过很多 正儿八经拥有 上

海古北整整两套小区的 C - 5，是的 你没看错 和之前的某站小收租婆不

同，是正儿八经拥有两套小区。

我的老读者应该听过我此前的描绘， 那你看 对于这种人 你就没办法

说 他的身价到底有多少， 因为他的身价 是很“模糊”的。

今天他完全可以把他任何一套物业的挂牌价提上个 10%， 而且这是根

本无人察觉且绝对是最终能落得成交的， 那请问他是不是就是总身价

提高 10%了？

那那小百套物业，每年的租金就是一个庞大的数字，需要成立专门的物

业和资产管理公司来运作， 而这些数字他还很热衷于投资到各种娱乐

场所包括会所、夜总会、餐饮、菜场等等， 你又如何衡量？

根本做不到。

但好在，C - 4 级别的资本规模还是可探知的， 总的来说 C - 4 的资

产是甩开前三阶一个数量级，比如 C - 4 是普遍能做到 在宽阔的住家以

外， 拥有十几二十套物业 并且拥有大量盘根错节的股份和分红。

更重要的是，掌握一根很清晰 且强劲的敛财创富主动脉，年以数千万

计。

对于他们来说，每年的开支和奢靡型消费是根本不足挂齿的， 比如真

的就敞开了每天消费个万把块， 又能花多少钱？（很多人对每天花上

万把块没有太明确的概念，觉得很容易， 注意 每天 且纯消费。）



那么这里就开始要注意一个小幺蛾子， 就是正由于高阶中产是中产和

精英阶层的守门员， 所以很容易出现的一个情况就是， 自己的孩子老

婆小三 脑子还没有跟上。

就比如说开着车 去某些地方炫耀， 或者 C - 4 自己知道收敛含蓄， 但

自己的老婆孩子小三却脑子不好使 觉得自己就是天下一霸，横行四海

无阻。

记住，C - 4 是守门员， 是常人的顶端 是精英的底层， 是不会有任

何人愿意真正以命相保保的。

我们现在看到的那些折腾或者被打脸打大的所谓网红和小富豪，其父母

基本极限就是 C - 4，不会再往上走。

（有人问国民老公家里哪个水平， 答案是 C - 6）

天命线 第一重：

什么是所谓的天命线？那就是真正字面意义上的命运主导的线， 半点

不由人。

或者说，可能你以为你越往上走，你的信息面 越通透， 实则不然， 这

么说吧 因为灏泽的客户群体基本就是以这个圈层以及往上的人群为主，

所以我们有时讨论问题的最大难点在于。

你能确定你自己的格局和命势是好的，但是 你怎么确定你的共食盟友

还有你的大哥大姐，也好？

这便是需要深究和深思的部分， 而这一切都是没有办法通过逻辑来推

测的， 毕竟每个人都不可能把自己的实际情况透露给你。

甚至于，他们自己对牌局的认知，都是半模糊。

这就是第一重天命线的问题。

另外，从这里开始， 将彻底摒弃关于身价这个话题的讨论， 因为身价

在这个层面开始 是非常虚无和难以计数的数字。



C - 5 入门精英

具备对某个行业的强大影响力，以及决策能力。

特性：

我不知道你有没有观察过一件事， 那就是 人在升阶的过程中，普遍是

会出现一个返璞归真的状态的。

比如人在拥有 100 万的时候，会开始戴个劳力士 沛纳海 啥的， 往上

走 宇博 来了，再往上走 RM PF CC 来了，车也是 包也是 开支消费

也是。

突然 注意 是突然 到了一个人的地位真的能够是出来说几句关于行业

的话，能够上一些行业报纸 或者财经媒体的时候， 这批人就开始变得

很朴实了。

基本都是一套雅戈尔这种级别的西装，然后跑出来就是简单憨直的一幅

姿态。

但你知道，这哥们是某个集团 或者地方的一二把手啊？

你也知道他可能是为了避嫌等等，但你却很难判断其实力， 那不用怀

疑 此人基本是 C - 5 级别的人。

所谓的 C - 5 很有意思， 相比 C - 4 的直白和那份明确要藏在人堆里的

意图，C - 5 就深知 自己是基本藏太不住的， 所以干脆大大方方的登台

亮相。

但若你以为 C - 5 的当量就仅仅是如此，那你便大错特错， 因为他们

开始充分具备了资源互换的能力， 这一点和此前几个级别是截然不同

的。

比如，他可能不太方便 直接从自己的账上直接划出一个九位数，但是

他能决定很多九位数身价的人的营生和命门。



比如，他可能不太方便 直接去和别人达成怎样明确的意图的交易，但

是他可以轻松一个招呼 让自己的孩子以特招的方式 直通翰林。

随后，等孩子出来 他可能也不太方便让孩子去做什么张牙舞爪斯文扫

地的吃相难看之事，但是 他能让孩子直接入职到一些从来不会对外招

聘的岗位上去。

比如一些如雷贯耳 却无处入门的单位和企业。

要知道，这些平台之特色就在于，它就是一个小小的俱乐部 是父母都

是同僚 是彼此都是同层。

随后，等自己混个十来年， 一样能够坐上一个明确的位子，随后开始

自己的事业和人生。

记住一句话，人们之所以奋斗，是希望自己能够拥有巨大的财富。

但有的道路，是直接让你能够“支配”海量的财富和资源。

能力：

也是这个阶段开始，很多你所想象不到的可能性正式的出现了。

这么说吧， 之前有个女孩子 她的家庭是标准的 C - 4， 按理也算常

态之下的富庶人家，于是她在和一位年轻人在一起后，希望我看看对方

的背景。

要知道，命盘是藏不住一个人的真正所属高度的。

随后我就和姑娘说 “找个机会和对方聊聊，他对家庭以后的人生规划

是如何。”

果不其然， 不过十来分钟， 整个家庭的路线 包括父母以后老了 孩子

以后的成长，都被“安排”了。

需知，绝大部分的人，哪怕在常人眼里颇有财富 都是不具备 “安排”

的实力的，都是对孩子的未来和自己的人生怀有一定的疑问和不确定性。



可这个年轻人能够用这么短的时间， 把一整个家庭的未来“安排”都

定夺清晰，你就知道，这绝对不是中产家庭能够拥有的背景和实力。

这里我们再聊一个题外话：

平时普罗大众，他们对所谓的豪门的想象空间， 极致的高度就是嫁给

了某个有钱人或者说是富商之类的。

他们所见所闻全是明星、艺人、网红等等等等的鸡毛蒜皮。

他们是从来没有见识和领会到， 所谓的簪缨之家的联姻与结合是怎么

一回事。

这里我要明明白白的告诉你， 普通人 只要能够融到一个 C - 5 级别的，

都是上天给你了绝对的福分和运气， 别说有没有爱情之类的， 你哪怕

跨进一次这道门 随后再去寻找爱情都是你的事儿。

而不论男女，这 就是一条直接 明确 但是百万分之一可能碰到的 鸡

犬升天的道路。

再看一遍灏泽的用词：鸡 犬 升 天。

资产：

按理说 灏泽既然承诺过不多分析精英级别的资产当量，就不应该累述。

可思来想去，我还是应该明确的说一下其资产构成。

正如随着人们眼界的认知的开拓，大家开始逐渐明白这个世界上除去财

务资本之外，还有各种名为知识资本和文化资本。

那么同样，入门精英则正式掌握了一种名为 “地位资本”的物件。

这可比单纯的财富要厉害的多， 举个例子， 加入我现在给了一个二十

五岁的年轻人一个亿， 那不用怀疑 这个孩子并不会因此真的变得 强

大起来。



他的一个亿，就好似身上腰缠万贯的走进贫民窟一般， 很快就会被掠

夺和抢走。

为什么？他的认知不足。

但是，地位这个东西不同， 它的微妙在于 它能够给予你充足的时间去

学习和反应，并让你完整吃透自己所需要修炼的武功。

同时，财富会被掠夺 地位却会引发合作， 所以你会自然而然的越变越

强。

同理，地位资本还有三条极为恐怖的本质：

1 - 地位资本决定了财富资本的流向。

2 - 地位资本能消除命运中的许多不确定性。

3 - 地位资本能消除命运中的大多数未知。

这也是为什么你会发现，怎么这些开始身上带色的家伙们，从来就是闲

庭漫步 而绝不会带有半分来自社会底层的那种 急功近利 和 对未来

的迷茫与焦躁感。

毕竟你已经有了一个汉堡和披萨， 所以你的唯一难题是吃汉堡和披萨

中的哪一个， 但其余人还没法判断他下一口肉在哪里。

继续补充：

对于普罗大众来说， C - 4 是其所能奋斗到的极致高度， C - 5 是

其能目力所及的绝对高度。

彼此差距就在于，C - 4 有点像你在武打小说里，接连遭到奇遇 比如

被仇敌追杀 然后掉到河里，里面有本武功秘籍，修炼后无敌于天下。

这就是 C - 4， 要达到 C - 4 的水平， 如果你是一个普通人家出来的，

那就代表 你必须要完成最好的学业 随后踏进最好的产业 并被贵人

点拨认可提拔 然后在这个产业里拿到其中绝对的核心层位置。
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还要持续稳于不坠，之其实很难很难。

那换而言之，就是当你在三十几岁的时候就要拿到现在 BAT 里 除了前

三以外 前十位置，或者要在国央企 还有其他非巅峰产业，在那好几万

的架构群体里，拿到前十几的位置。

亦或者，你能通过你的生意或者事业，和一批稳定的 C - 5 达成默契于

频繁的合作。

这都是极难极难的。

至于 C - 5 和 C - 6 ，就是除非你的名字能亮相见于媒体，否则你就

根本不算。

（明星艺人极限是 C - 4.5， 不可能超越。）

那 C - 6 的特点是什么？容我一步步到来。

天命线 第二重：

这边的天命线，则更加深不可测， 除去第一重的不可预知外， 这里的

天明显还代表了你必须拥有对应的基因和血脉才能入住和参与。

若你仔细甄别，就会发现， 从十年前开始 这个层面及以后的高度，就

极少再有寒门的出现了， 尽管明面上 寒门贵子依然不缺代表，但是除

去代表 也别无可提之人。

所以这里的天命，就是在这里， 你必须先天后天都优秀到令人发指才

能稳住这条线。

C - 6 标准精英

首先，我们要知道这个层面，是历来有商人群体在构成其中的，或者说

玩资本和玩体系的，在这个层面尚能进行共存。

此时，大家还有“交易”的根基在。

这里，先说说明面上的资本精英吧，也同时囊括了那些商界的玩家们。



不用怀疑，这个阶段的精英，皆为大家所能看到的明面上的，那些行业

领袖之类的 这里就不点名了。

他们的地位有一点微妙， 很多人觉得他们是商人， 实际上其更多的本

质是属于 “行业的资源的掌握者”。

那这里有一个更微妙的细节便是，那谁允许他们掌握这个行业里的海量

资源的呢？

这里暂且不展开。

但他们，无论是明面暗面 都是绝对具备行业或者说产业威权的存在。

他们不仅仅是某些行业的领先者， 同时还是某些行业里 特定流派和玩

法的缔造者。

就比如，同样是造商场快速拓张， 今天你也想高速周转 左贷右地， 无

缝衔接。

偏偏你就做不到， 为什么？因为你没有高一级的人罩着。

比如，同样是大家一起开商店， 今天你也想有一个公信力的品牌给你

撑腰。

偏偏你就做不到， 为什么？因为你没有高一级人罩着。

这里这批人的问题就在于， 明面上全部都是高一级的延伸， 因为他们

所拥有和掌握的蛋糕实在是太大太大了， 根本没有办法忽视和小窥。

所以，他们基本都是代持人，而不是最终的 “绝对所有人”。

而且绝对不可能是“绝对所有人”， 不然就会遇到一个巨大的屏障：

谁允许你行他人不可行的路，成他人不可成的事的？

有一点不用怀疑，这个级别的精英 在所属产业内，无论其格局和视野

还有手腕，都是一等一的顶级水平。



理由就是这个产业基本就是他们一手缔造的，那还有谁比他们的认知更

全面？

至于玩体系和门路的那一批，你只要记住一点：

这里就是标准的 “超然”境界的开端。

这里不会出现常人所谓的那种 “我要赚钱” “我要办事”的言论。

更常见的是 “咱们最近拿到了什么路径和脉络”。

如果 C - 5 是那一张张牌，那么到了这个层面，便是自然而然的一套

套牌组和架构。

很多资本里面比如 TOMORROW 系，SEA SAIL 系等等等等，都是这里的常

驻客。

C - 7 掌柜级精英/顶层守门员

历来的准顶层和上层都是属于我比较乐于描写的群体，

而有趣的是，准顶层和上层的区别并不是以“身价”所决定的，甚至于

相当大比例的“上层”所拥有的身价是远远高于准顶层的。

因为准顶层的核心依然以“能量”作为衡量标准，

我们举个最简单的例子来说，准顶层就是那些具有能力来制定和改变行

业核心规则的人，同时无数依靠此行业吃饭的上层们虽然赚的盆满钵满，

但是看到这些准顶层，依然如同耗子见了猫一般会缩。

准顶层就是绝大部分顶级富豪的生养父母，富豪们想吃这口饭，首先要

看的是这些大爷们给不给。

尽管他们实力雄厚，可之所以说他们是准顶层，是因为他们本质上更多

是“看不见的顶层”的手套或者代理人，他们本身不是“能量”的来源。



有点类似于专门被设立出来的管家。

你可别小看这个管家的角色， 要成为顶层的管家， 本身就不是一件寒

门能奢望的事儿， 很多顶层的管家， 自己本身就是绝对的门阀子弟。

只不过选择了不同的道路而已， 就像同样是普通人家的孩子，总有人

选择做创业的小老板，也有人选择做投身于事业前程的职工， 彼此没

有绝对的高低。

都是一个圈子里的。

C - 8 低阶顶层

看不见的顶层：

这一阶层始终是我所忌惮于描写的，

这一阶层的特征和诸如“身价”还有“名气”这些词语可以没有任何关

联，

他们或许有钱，但他们的力量并不来自于财富，

他们或许有名，但他们的影响力并不来自于名气。

这一阶层是唯一哪怕脱离了财富和社会影响力，也依然“内劲凶悍”的

阶层。

因为他们就是决定了财富分配权的那些人。

同时他们也就是准顶层和上层所仰仗的真正靠山和大哥的大哥。

我认为国内有资格和能力担得上这个名号的，

统共不会超过两、三百个家族，注意是家族而非个人。

他们除了有着极其强大的经济体系支撑，



同时必须担得上“能量巨大”这四个字，这四个字也是学自某一阶层内

长辈。

他的原意大致如下：“我们就是别人口中所称的背景，我们的存在意义

就是做好分配和整合，无他，所以必须能量巨大。”

当时他和我说这句话的时候，

我们坐在他地处日内瓦的度假别墅里，

他远眺着天上的一朵云彩，或许那就是他的映射吧，无拘无束 随心而

为。

天命线 第三重：

命运脉络开始极具收缩，若 C - 8 还有两三百个家族， 那到了这里 只

要再往前跨一步，就只有三四条路，其中除非押对宝 否则其余的路都

会导致家族的万劫不复。

这里不多阐述。

C - 9 玩家/正主

同天命线，不可描述，后面两个层面皆不可多言，望包涵。

拓展篇：人生智慧






































































































































































































































































