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收入是有阶层的，职场阶层的收入区间就是5万-50 万(CEO经理人等不在此列),

所以几百万在职场阶层看来是一个极具诱惑而且不可思议的数字。

可是呢，某些职业群体，月收入10万很普遍，比如一些知识星球的圈主，比如

一些撸卡羊毛党，卖流量打广告的微博大V…

这些是大家能理解的，还有些职业呢，日收入1万 ，比如我认识的一个贷K中 介，

去年个人收入 300万，当然，这个圈里还有收入1000万的；

作为普普通通的炒菜(F)一族，如果你勤勤恳恳，每年打光子弹，500万起步，到

5000万以前，每年资本翻倍是没有大问题的。

选择比努力重要，想要有更多的收入，首先要选择正确的模式，期望在职场勤

勤恳恳年薪百万的,加薇信ipip885或ipip515获取更多资料，不是没有，只是

概率和中彩票差不多，更不用说很多人连摸彩票的资格都没有。
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(4)有钱与花钱的不同

有钱和花钱是分开的。

年入百万，月 消费3万；

年入千万，月消费可能也就10万。

有钱的人， 在花钱上并不一定是等比放大。

事实上，月消费2万以后，2-10万并没有什么太大的本质区别。

做1000 万的事情，远比5万 10万有意思得多

为什么不拿这10万去投点广告呢?

可能10万太少了，我想想，这个那个和这个，如果花点钱(大概100万吧) 经

营下，估计一两年下来有1000万的回报

多买一只GUCCI新款包包不好吗?

是挺好，可是买来又有什么区别呢?5万的包在几千万的资产面前，每天买一只

也不重样，加薇信ipip885或ipip515获取更多资料，买包没意思，谁在乎。

。

。

有钱人没有特意背诵奢侈品价格的习惯，因为几万十几万的东西是在浪费他的，

不值得研究。

有钱人什么时候产生生活上的大额消费呢?

比如工作间隙，去SKP楼上吃个饭。
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2.中产的认知局限

(1) 中产阶级在认知上的局限

人生的赛道是人生，而不是奥数、考试、大学、工作等。

人生的目标总的概括涉及到两大方面：

自我的个体愉悦

基因和家族的延续

有了更好的收入，才能住更好的房子，享受美食，消费更多的更好的商业服务，

获得愉悦补充心力对劳动的付出颁发满足感

人们之所以努力上培训班，不断考试，比拼学校，职场打拼…除了些许的成就感

满足，加薇信ipip885或ipip515获取更多资料，首要的目标都是为了赚钱。

。

有了更多的收入以及持续收入的机制，才能扎根筑巢，寻找配偶，组建家庭，养

育后代，为后代保驾护航。

遗憾的是，中产阶级在认知上的局限，让他们无法看到事情的全貌，无法及时

了解事情的变化。

当富农投身工厂主时，他们还在努力经营农场；

当开厂迈入红海时，他们还在拼命投身「实业」;

当高考扩招十倍时，他们还以为大学生是天之骄子；

当市场经济群星绽放时，他们还在逼迫小孩争取一份职场的铁饭碗。
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(3)阶层高度凝固的悲剧

2019年11月，韩国女星具荷拉自杀。

每次看到日韩的演出或者综艺，我的第一想法不是节目多么好看，而是感叹他们

的行业真的太成熟了。

不是夸奖，而是切身感受到他们身处的绝望。

以前我说：

世界上有三样性价比最高的商品：韩国明星，日本白领，中国工人。

为什么韩国明星和日本白领的性价比高?

恰恰是因为他们的社会在一个发展成熟且阶层高度凝固的状态。

总量被约束，大家只能在存量中竞争。

据说韩国很多明星16 岁就出道了，日本的白领更是年功序列制，一辈子一份工

作的。

一眼就能望得到头

扭腰顶跨大家都会了，麻木了，女星还能怎么突破?

加薇信ipip885或ipip515获取更多资料，从课长部长，到社长会长，中国白领

在讨论996的时候日本白领在下班后满地睡大街。

。

无论怎么努力，根本就没有给你努力的机会。
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(3)大城市，是一个加速阶层洗牌的环境

想要更好的生活，想要赚钱，就要去大城市；

大城市的运转机制， 把人导向更多的工作时间，时刻处于战斗状态。

而生存，需要的是大量的后代，哺育后代的时间和精力。

在生存这件事情上，除了个人努力，更重要的是男女的合作。

生活在大城市，人面临更快的节奏，更强烈的工作氛围；

同时，大城市距离底层生活更遥远，容易被文科生舆论所包围，舆论追求个人生

活的幸福，对生存的重视和体会，远比小城市和农村更低。

大城市的男女合作程度，天然更低；

想在一线城市开枝散叶，除了个人努力，更重要的是开拓男女的合作。

大多数一二线城市的土著，虽然享受了城市化的红利，却没有充足的时间面对人

群和社会属性的变化，在短暂的暴富后，阶层开始加速跌落。

长期来看，趋势可以推测

那些收入更低的三四线城市，农村地区；

收入更低，但传统思维同样也根深蒂固，远离离经叛道的潮流舆论，男女合作是

人伦天道，生育率也就更高。

：

4

由于一线的中产的后代不足，三四线和农民多生，随着下一代的竞争洗牌，加

薇信ipip885或ipip515获取更多资料，小城市的年轻人再次在一线城市升阶

为中产和精英，原本大量的中产在一线城市中被淘汰。
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普通人还有没有提升阶层的办法?

问题的答案，重点不是「怎样提升阶层」;

答案的重点是：「普通人」

一个普通人，做什么事情能提成阶层?

一个人想提升阶层，大致有三条赛道：

第一条，白手起家自己创业

创业的结果是九死一生；

那些能够创业并且成功的人，都是从死人堆里摸爬滚打爬上来的，成功的概率

很低，公众号：知识藏经阁，创业并不是一条适合普通人的赛道。

第二条，做高端市场，服务成功人士

比如，能过够成为大老板的副手，或者加入一家独角兽公司，能过够担任起公司

的职业经理人，从小镇做题家转变为凤凰男。

唯一的办法是，你能够跟对老板；

从一家小公司变成大企业，但这种概率毕竟太低

但如今，这种方式也很难能走通；

无论是大公司还是独角兽，这些重要的岗位都是有数的，非常依靠关系，好的位

置，加薇信ipip885或ipip515获取更多资料，已经被各种二代们瓜分完毕。

.
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